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Informacje ogólne dotyczące branży  
 

Definicja produktu metalowego 
Branża metalowa to jeden z kluczowych sektorów gospodarki, którego rola w globalnym 

rozwoju przemysłu jest nie do przecenienia. Obejmuje ona szeroki zakres działalności: od 

produkcji i obróbki metali, przez wytwarzanie maszyn i urządzeń, aż po dostarczanie 

elementów niezbędnych w przemyśle motoryzacyjnym, budownictwie oraz wielu innych 

dziedzinach.  

W branży tej istotna jest nie tylko wysoka jakość wyrobów, ale również zdolność firm do 

dynamicznego dostosowywania się do zmieniających się warunków rynkowych i 

utrzymywania rentowności. To właśnie ten sektor, oparty na precyzji i innowacjach 

technologicznych, stanowi siłę napędową dla średnich i dużych przedsiębiorstw, realizujących 

zamówienia o strategicznym znaczeniu dla inwestycji przyszłości. 

 

Kluczowe segmenty rynku metalowego w Polsce (kategorie produktowe) 
Branża metalowa w Polsce to fundament krajowej gospodarki i istotne wsparcie dla innych 

gałęzi przemysłu. Jej dynamiczny rozwój przyczynia się do stabilności rynku oraz umożliwia 

ekspansję przedsiębiorstw. Najważniejsze działy tego sektora to: 

• Automatyka i robotyka przemysłowa - Projektowanie i produkcja zautomatyzowanych 

systemów produkcyjnych, maszyn oraz urządzeń przemysłowych. 

• Hutnictwo i przetwórstwo metali - Produkcja podstawowych surowców, takich jak stal i 

aluminium, oraz ich dalsze przetwarzanie. 

• Produkcja narzędzi i form przemysłowych - Tworzenie specjalistycznych narzędzi, matryc 

i form wykorzystywanych w seryjnej produkcji przemysłowej. 

• Urządzenia grzewcze i chłodnicze - Wytwarzanie kotłów, wymienników ciepła oraz 

elementów systemów HVAC. 

• Przemysł motoryzacyjny - Produkcja komponentów, części zamiennych oraz konstrukcji 

metalowych wykorzystywanych przy budowie pojazdów. 

• Produkcja konstrukcji stalowych - Tworzenie elementów konstrukcyjnych dla 

budownictwa, takich jak mosty, hale, czy wieże wiatrowe. 

• Wyposażenie dla przemysłu chemicznego i energetycznego - Produkcja 

wyspecjalizowanych urządzeń i instalacji metalowych wykorzystywanych w tych 

sektorach. 
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Branża metalowa w Polsce łączy tradycję z nowoczesnością, odpowiadając na rosnące 

wymagania klientów oraz zapotrzebowanie na innowacyjne rozwiązania technologiczne. 

Dzięki temu nie tylko wzmacnia pozycję krajowych przedsiębiorstw na rynku, ale również 

kształtuje standardy jakości i efektywności na skalę europejską i globalną1. 

 

Globalny rynek metali i wyrobów metalowych 
 

Wielkość rynku metali w ostatnich latach dynamicznie wzrosła - z 4107,96 mld USD w 2024 

roku do 4234,52 mld USD w 2025 roku, przy średniorocznej stopie wzrostu (CAGR) na poziomie 

3,1%. Wzrost w tym okresie można przypisać rozwojowi budownictwa i infrastruktury, 

produkcji i industrializacji, przemysłowi motoryzacyjnemu, potrzebom wojennym i obronnym 

oraz działalności górniczej i poszukiwawczej. 

Przewiduje się, że w ciągu najbliższych kilku lat rynek metali będzie stale rósł. W 2029 roku 

osiągnie wartość 4972,53 mld USD przy średniorocznej stopie wzrostu (CAGR) na poziomie 

4,1%. Na wzrost w tym okresie będzie miał istotny wpływ przede wszystkim rozwój w 

infrastrukturę, inicjatywy gospodarki o obiegu zamkniętym, odporność łańcucha dostaw, 

łagodzenie zmian klimatu oraz czynniki geopolityczne. Główne trendy w prognozowanym 

okresie obejmują innowacje technologiczne w zakresie recyklingu metali, zielone technologie 

i energię odnawialną, postęp technologiczny w przetwórstwie metali, inteligentną produkcję i 

Przemysł 4.0, rynki cyfrowe i handel elektroniczny 2 . W przyszłości rosnąca aktywność 

budowlana na świecie, postępująca urbanizacja, rosnąca industrializacja w różnych sektorach, 

rozwijający się przemysł stoczniowy, rozwój sektora lotniczego i kosmicznego, wzrost 

produkcji ciężkiego sprzętu oraz rosnące inicjatywy rządowe będą napędzać ten rynek. 

Czynniki, które mogą hamować wzrost rynku wyrobów metalowych w przyszłości, obejmują 

cła handlowe i ograniczenia importowe oraz niedobory siły roboczej i zamrożenie zatrudnienia 

w różnych branżach.3 

 

1 Michał Tryka, Branża metalowa w Polsce – charakterystyka, definicja. 01.10.2024. Adres strony: 

https://pep.pl/poradnik/branza-metalowa/ (dostęp: 29.10.2025) 
2 Metal Furniture Global Market Report 2025. Adres strony: https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/metal-

global-market-report (dostęp: 29.10.2025) 
3 Metal Products Market Opportunities and Strategies to 2033. Wrzesień 2024. Adres strony: 

https://www.researchandmarkets.com/reports/5731738/metal-products-market-opportunities-strategies (dostęp: 

29.10.2025) 

https://pep.pl/poradnik/branza-metalowa/
https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/metal-global-market-report
https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/metal-global-market-report
https://www.researchandmarkets.com/reports/5731738/metal-products-market-opportunities-strategies
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Wykres 1 Wzrost wartości globalnego rynku metali w latach 2024-20294 

 

 

W ostatnich latach dynamicznie rozwijał się segment rynku narzędzi do cięcia metali, co jest 

efektem rosnącego zapotrzebowania na produkty metalowe w wielu gałęziach przemysłu w 

tym motoryzacji, lotnictwie, budownictwie. Rynek ten obejmuje firmy zajmujące się 

projektowaniem, produkcją i sprzedażą narzędzi oraz sprzętu używanego do cięcia, 

kształtowania i formowania elementów metalowych. Narzędzia te obejmują zarówno 

urządzenia ręczne, takie jak piły, szlifierki i nożyce, jak i wysoce wyspecjalizowane maszyny, 

takie jak tokarki, frezarki i maszyny CNC. Narzędzia do cięcia metali odgrywają kluczową rolę 

w procesie obróbki metali, ponieważ dokładność i precyzja narzędzi tnących bezpośrednio 

wpływają na jakość i precyzję produktu końcowego. 

W 2024 roku globalna wartość rynku narzędzi do cięcia metali wyniosła 82,24 mld USD. 

Przewiduje się również, że rynek wzrośnie z 86,24 mld USD w 2025 roku do 141,65 mld USD 

do 2032 roku5. 

 

4 Metal Products Market Opportunities and Strategies to 2033, Wrzesień 2024. Adres strony: 

https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/metal-global-market-report (dostęp: 29.10.2025) 
5 Metal Cutting Tools Market Size, Share & Industry Analysis, By Product (Machining Centers, Lathe Machines, Boring 

Machines, Grinding Machines, Milling Machines, and Others), By Application (Automotive, General Machinery, Precision 

Machinery, Transport Machinery, and Others), and Regional Forecast, 2025-2032. 13.10.2025. Adres strony: 

https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751 (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/metal-global-market-report
https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751
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Rysunek 1 Podstawowe informacje o globalnym rynku narzędzi do cięcia metali 

 

 

Pod względem zastosowań dominującą pozycję zajmuje sektor automotive, generujący 35,4% 

globalnego popytu, a w Chinach – aż 41,6%. Wskazuje to na kluczową rolę przemysłu 

samochodowego w rozwoju całego segmentu, zwłaszcza w kontekście przejścia na 

elektromobilność i zwiększonego zapotrzebowania na precyzyjne elementy metalowe. Inne 

istotne segmenty to inżynieria precyzyjna, maszyny ogólnego przeznaczenia i urządzenia 

transportowe. 

Pod względem produktowym rynek obejmuje głównie centra obróbcze, tokarki, wytaczarki, 

szlifierki i frezarki, a jego rozwój wspiera rosnąca automatyzacja (Industry 4.0) oraz wdrażanie 

inteligentnych systemów produkcji. Wzrost znaczenia obserwuje się również w obszarze 

obróbki materiałów lekkich i kompozytowych. 

W perspektywie najbliższych lat oczekuje się, że rynek narzędzi do obróbki metalu będzie 

coraz silniej integrować się z technologiami additive manufacturing (druk 3D), co stworzy nowe 

możliwości dla producentów oferujących rozwiązania hybrydowe. Rosnące znaczenie 

automatyzacji, precyzji oraz efektywności energetycznej procesów produkcyjnych będzie 

kluczowym czynnikiem konkurencyjności, a firmy inwestujące w innowacje i cyfrowe systemy 

monitorowania procesów zyskają przewagę w nadchodzącej dekadzie. 
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Prognozy wzrostu dla globalnego rynku wyrobów metalowych6 
• Największy potencjał wzrostu na rynku wyrobów metalowych według zastosowania 

przewiduje się w segmencie metali architektonicznych i konstrukcyjnych, którego 

globalna sprzedaż roczna do 2028 r. osiągnie poziom 189,3 mld USD. 

• Pod względem rodzaju metalu największe możliwości rozwoju oferuje segment żelaza, 

z prognozowaną globalną sprzedażą na poziomie 393,7 mld USD do 2028 r. 

• W ujęciu branżowym (według użytkownika końcowego) największe szanse rynkowe 

wystąpią w sektorze budowlanym, którego wartość sprzedaży ma wzrosnąć do 332,26 

mld USD w 2028 r. 

• Analizując procesy produkcyjne, najwyższy potencjał wzrostu wykazuje segment 

obróbki skrawaniem, z prognozowaną globalną sprzedażą na poziomie 288,7 mld USD 

do 2028 r. 

• Największy przyrost wartości rynku wyrobów metalowych odnotują Stany 

Zjednoczone, gdzie wzrost wyniesie około 81,38 mld USD. 

 

Wiodące rynki i prognozy wzrostu 
Region Azji i Pacyfiku dominuje na rynku wyrobów metalowych, stanowiąc największy udział 

w rynku w 2023 roku, stanowiąc 34,58%, czyli 946,72 mld USD, całości w 2023 roku. Silna baza 

przemysłowa regionu, w połączeniu z szybką urbanizacją i rozwojem infrastruktury, napędza 

popyt na wyroby metalowe. Chiny i Indie w szczególności przyczyniają się do tego wzrostu, 

inwestując znaczne środki w sektory budowlany, motoryzacyjny i produkcyjny.  

Ameryka Północna i Europa to również ważne rynki, napędzane zaawansowanymi 

możliwościami produkcyjnymi, innowacjami technologicznymi oraz obecnością dużych gałęzi 

przemysłu motoryzacyjnego i lotniczego. W Europie Wschodniej i Zachodniej oczekuje się 

wzrostu rynków o 5,46% i 4,86% CAGR. 

Oczekuje się, że Bliski Wschód i Afryka oraz Ameryka Łacińska, choć o mniejszych rynkach, 

odnotują znaczny wzrost dzięki rosnącej aktywności przemysłowej i rozwojowi infrastruktury. 

W przyszłości najszybciej rozwijającymi się regionami na rynku wyrobów metalowych będą 

Ameryka Południowa i Bliski Wschód (wzrost wyniesie odpowiednio 18,55% i 14,12% CAGR).7 

 

6 Metal Products Market Opportunities and Strategies to 2033. Wrzesień 2024. Adres strony: 

https://www.researchandmarkets.com/reports/5731738/metal-products-market-opportunities-strategies (dostęp: 

29.10.2025) 
7 Metal Products Market Report - Global Forecast From 2025 To 2033. Adres strony: https://dataintelo.com/report/global-

metal-products-market (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.researchandmarkets.com/reports/5731738/metal-products-market-opportunities-strategies
https://dataintelo.com/report/global-metal-products-market
https://dataintelo.com/report/global-metal-products-market
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Rysunek 2 Rynek wyrobów metalowych - prędkość wzrostu w zależności od regionu, perspektywa 2023-2028 

(źródło: Mordor Intelligence)8 

 

Chiny są zdecydowanym liderem światowego eksportu artykułów metalowych. W 2023 roku 

wartość ich sprzedaży zagranicznej z żeliwa lub stali (kod HS-73) wyniosła około 97 mld USD, 

co stanowiło niemal 27% globalnego rynku i około 2,9% całego chińskiego eksportu. Państwo 

Środka dominuje przede wszystkim w produkcji elementów złącznych (śruby, nakrętki, 

gwoździe), konstrukcji stalowych oraz szerokiego asortymentu wyrobów gospodarstwa 

domowego z metalu. Dzięki ogromnej skali wytwarzania, zintegrowanemu łańcuchowi dostaw 

– od hutnictwa po wyrób gotowy – i konkurencyjnym cenom Chiny są podstawowym dostawcą 

dla wielu rynków rozwiniętych. Jednocześnie ich rosnący eksport wywołuje coraz większą 

liczbę postępowań antydumpingowych i barier handlowych w USA i UE9. 

Niemcy zajmują drugą pozycję na świecie i pierwszą w Unii Europejskiej. Eksport niemieckich 

artykułów metalowych w 2023 roku szacowany był na około 30–35 mld USD. Niemcy 

specjalizują się w wyrobach o wysokiej precyzji i jakości: elementach konstrukcyjnych dla 

przemysłu maszynowego i energetycznego, komponentach dla motoryzacji, a także 

specjalistycznych artykułach metalowych dla budownictwa. Mocną stroną niemieckich 

producentów jest przewaga technologiczna, rygorystyczne standardy jakości oraz bliskość 

dużego rynku unijnego. 

Stany Zjednoczone plasują się na trzecim miejscu, z eksportem wyrobów metalowych rzędu 

25–30 mld USD rocznie. Amerykańska branża metalowa jest silnie powiązana z rynkiem 

wewnętrznym, ale eksport obejmuje m.in. rury stalowe, zbiorniki i pojemniki ciśnieniowe, 

wyroby dla sektora naftowego, gazowego i obronnego. USA wyróżniają się wysokim 

 

8 Finished Steel Products Market Size & Share Analysis - Growth Trends and Forecast (2025 - 2030) Adres strony: 

https://www.mordorintelligence.com/industry-reports/finished-steel-products-market (dostęp: 29.10.2025) 
9 Chiny. Charakterystyka wymiany handlowej. Ministerstwo Rozwoju i Technologii. Adres strony: 

https://www.trade.gov.pl/wp-content/reports/2025-01-31_13-52-14%20%2801%20Chiny%29.pdf?timestamp=1738455700 
(dostęp: 29.10.2025) 

https://www.mordorintelligence.com/industry-reports/finished-steel-products-market
https://www.trade.gov.pl/wp-content/reports/2025-01-31_13-52-14%20%2801%20Chiny%29.pdf?timestamp=1738455700
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poziomem zaawansowania technologicznego, lecz ich handel zagraniczny jest silnie 

kształtowany przez politykę celną – w tym środki ochronne ograniczające import. 

Włochy to czwarty eksporter światowy z wartością eksportu na poziomie 20,9 mld USD w 2023 

roku. Włoski sektor metalowy jest rozproszony i oparty na silnych małych i średnich 

przedsiębiorstwach, szczególnie w Lombardii, Emilii-Romanii i Veneto. Specjalizuje się w 

produkcji elementów złącznych, konstrukcji stalowych, a także wysokiej jakości artykułów 

gospodarstwa domowego i designerskich wyrobów metalowych. Włochy łączą 

konkurencyjność kosztową w segmencie średnim z uznaną marką w segmencie premium. 

Japonia zajmuje kolejne miejsce, z eksportem ocenianym na około 15–18 mld USD. Japońskie 

przedsiębiorstwa koncentrują się na dostawach rur i przewodów stalowych, konstrukcji dla 

przemysłu motoryzacyjnego i budowlanego oraz elementów precyzyjnych wykorzystywanych 

w elektronice i maszynach. Atutem Japonii jest bardzo wysoka jakość oraz silne powiązania 

handlowe z krajami Azji i Ameryki Północnej10. 

  

 

10 Observatory of Economic Complexity. Observatory of Economic Complexity. Adres strony: 

https://oec.world/en/profile/hs/ironsteel-articles (dostęp: 29.10.2025) 

https://oec.world/en/profile/hs/ironsteel-articles
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Krajowy rynek wyrobów metalowych 
 

Zakres i struktura produkcji w polskim sektorze metalowym 
Sektor metalowy w Polsce stanowi integralny komponent krajowej gospodarki przemysłowej, 

dostarczając kluczowych komponentów i wyrobów wykorzystywanych zarówno w procesach 

produkcyjnych, jak i w zastosowaniach infrastrukturalnych oraz konsumenckich. Wysoki 

stopień technologicznego zaawansowania, zróżnicowany park maszynowy oraz rosnąca 

specjalizacja firm umożliwiają produkcję szerokiego spektrum asortymentu zgodnego z 

normami krajowymi i międzynarodowymi. 

Główne grupy produktowe sektora metalowego w Polsce 

1. Elementy konstrukcyjne ze stali 

Produkcja obejmuje prefabrykowane elementy nośne, takie jak dźwigary, belki dwuteowe, 

słupy oraz kratownice, przeznaczone do zastosowań w budownictwie kubaturowym i 

inżynieryjnym (mosty, hale przemysłowe, obiekty energetyczne). 

2. Urządzenia grzewcze i HVAC 

Polska specjalizuje się w wytwarzaniu kotłów grzewczych (gazowych, olejowych i na paliwa 

stałe), wymienników ciepła, systemów centralnego ogrzewania oraz komponentów 

instalacji HVAC (kanały wentylacyjne, obudowy, wsporniki). 

3. Maszyny i urządzenia technologiczne 

Wytwarzane są m.in. maszyny CNC, linie montażowe, systemy przenośników, maszyny 

pakujące i urządzenia do przetwórstwa metali. Istotna część produkcji trafia do przemysłu 

chemicznego, spożywczego, motoryzacyjnego oraz energetycznego. 

4. Formy przemysłowe i narzędzia specjalistyczne 

Produkcja obejmuje matryce, tłoczniki, formy wtryskowe i wykrojniki do zastosowań w 

produkcji wielkoseryjnej. Komponenty te spełniają normy tolerancji w zakresie 

mikronowym i są wykorzystywane głównie w automotive oraz przemyśle precyzyjnym. 

5. Podzespoły maszyn i komponenty mechaniczne 

Obejmują wały, koła zębate, łożyskowania, obudowy, kadłuby i inne części mechaniczne. 

Wytwarzane są zarówno w ramach produkcji własnej, jak i na zlecenie w systemie 

kooperacyjnym dla firm krajowych i zagranicznych. 

6. Wyroby ze stali nierdzewnej i aluminium 

Produkty obejmują profile, arkusze, balustrady, elementy montażowe i detale 

dekoracyjne. Wykorzystywane są w budownictwie, przemyśle spożywczym, meblarstwie 

oraz branży sanitarnej. 

7. Rury, profile i systemy rurowe 

Produkuje się rury spawane i bezszwowe, profile kwadratowe, prostokątne oraz 

konstrukcje rurowe dla instalacji przemysłowych, energetycznych oraz wodno-

kanalizacyjnych. 
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8. Metalowe wyroby użytkowe 

Produkcja obejmuje narzędzia ręczne, akcesoria montażowe, elementy małej architektury, 

sprzęt kuchenny i ogrodowy. Część wyrobów trafia na rynek konsumencki, część do 

dalszego przetwórstwa przemysłowego11. 

 

Specyfika oraz wartość krajowego rynku metalowego 

Polski rynek metalowy funkcjonuje w oparciu o dwa wyraźnie wyodrębnione segmenty: 

produkcję podstawowych metali (Basic Metal Manufacturing) oraz rynek wyrobów 

metalowych gotowych (Fabricated Metal Products). Produkcja metali podstawowych obejmuje 

wytwarzanie surowców i półproduktów, które determinują koszty w całym łańcuchu dostaw i 

są kluczowe dla utrzymania konkurencyjności przemysłu ciężkiego. Z kolei sektor wyrobów 

gotowych koncentruje się na produktach o wyższej wartości dodanej, bezpośrednio 

powiązanych z cyklami koniunkturalnymi w budownictwie, motoryzacji czy energetyce. 

Oddzielenie obu kategorii umożliwia precyzyjną ocenę dynamiki rynkowej – od stabilnego, 

kapitałochłonnego segmentu surowcowego po bardziej wrażliwy na wahania popytu sektor 

produktów finalnych. 

 

Basic Metal Manufacturing  

Polski rynek produkcji podstawowych metali w 2024 roku wyceniany jest na około 14,1 

miliarda euro [15,26 mld USD i ]. W skali Europy zajmuje 11. miejsce pod względem 

przychodów, co pokazuje jego umiarkowaną, ale stabilną pozycję w regionie. Branża 

odnotowuje średni roczny wzrost przychodów na poziomie 5,3% w latach 2019–2024, co 

odzwierciedla powolne, ale systematyczne zwiększanie się zapotrzebowania na produkty 

hutnicze w różnych sektorach przemysłu. 

Sektor koncentruje się na produkcji podstawowych metali, w tym stali, aluminium, miedzi, 

cynku, ołowiu, tytanu oraz innych metali nieżelaznych. Wyroby te są zazwyczaj w postaci 

półproduktów, takich jak surówki, blachy, pręty, taśmy, druty czy odlewy, które stanowią bazę 

dla dalszego przetwórstwa w branżach takich jak budownictwo, przemysł maszynowy, 

motoryzacja czy energetyka.  

Polskę można wyróżnić w produkcji i eksporcie następujących metali:  

Miedź - w 2024 roku Polska zajęła 13 miejsce w produkcji na świecie12. Miedź znajduje swoje 

wykorzystanie w różnych branżach, w tym w elektronice, energetyce, przemyśle 

motoryzacyjnym i budownictwie.  

 

11Michał Tryka, Branża metalowa w Polsce – charakterystyka, definicja. 01.10.2024. Adres strony: 

https://pep.pl/poradnik/branza-metalowa/ (dostęp: 29.10.2025) 
12 Major countries in copper mine production worldwide in 2024. Statista. Adres strony: 

https://www.statista.com/statistics/264626/copper-production-by-country/ (dostęp: 29.10.2025) 

https://pep.pl/poradnik/branza-metalowa/
https://www.statista.com/statistics/264626/copper-production-by-country/
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Aluminium - Polska zajmuje 12 miejsce w rankingu światowych eksporterów aluminium13. Jest 

dostarczane surowe, jak i w formie asortymentu wyrobów aluminiowych, 

wykorzystywanych w przemyśle lotniczym, transportowym, budowlanym oraz do produkcji 

opakowań.  

Ołów - W 2023 roku Polska wyeksportowała ołów o łącznej wartości ~233 mln USD, czyli 2,5% 

światowego eksportu, co dawało jej 12. miejsce na świecie w rankingu eksporterów 14 . 

Znaczna część ołowiu pochodzi z procesów recyklingowych, co jest zgodne z globalnymi 

praktykami zrównoważonego rozwoju. Ołów ma zastosowanie w branży 

akumulatorowej, budowlanej oraz chemicznej, także jest ważnym elementem polskiego 

eksportu metali.  

Srebro - Najważniejszy metal szlachetny eksportowany przez Polskę. W 2023 roku Polska 

zajmowała 5 miejsce na świecie pod względem produkcji srebra, odpowiadając za ok. 5% 

światowej produkcji 15 , natomiast w 2024 roku wspięła się jeszcze wyżej, bo na czwarte 

miejsce. Srebro znajduje zastosowanie w branży jubilerskiej, elektronicznej, medycznej, a 

także w produkcji paneli solarnych. 

Charakterystyczną cechą polskiego rynku jest dominacja dużych przedsiębiorstw, które 

zatrudniają powyżej 250 osób i generują znaczną część przychodów całej branży. Rynek 

cechuje się stosunkowo niską rentownością, co jest typowe dla produkcji surowców, oraz 

wysoką koncentracją – kilka dużych graczy dominuje w kraju. Istotnym elementem działalności 

jest również eksport, który znacząco wpływa na przychody firm. Dla utrzymania 

konkurencyjności niezbędne są ciągłe inwestycje w nowoczesne technologie i modernizację 

linii produkcyjnych. 

W porównaniu z całym rynkiem europejskim, który w 2024 roku jest wart ponad 619 miliardów 

euro [669,88 mld USD], Polska pozostaje krajem o umiarkowanej skali, ale rosnąca dynamika 

przychodów oraz rola eksportu sprawiają, że sektor ma stabilne perspektywy rozwoju w 

najbliższych latach16. 

  

 

13 Leading exporters of aluminum and aluminum products in 2024, by country. Statista. Adres strony: 

https://www.statista.com/statistics/1113623/global-aluminum-exports-by-country/ (dostęp: 29.10.2025) 
14 Daniel Workman, Top Lead Exports by Country. 6.10.2024. Adres strony: https://www.worldstopexports.com/top-lead-

exports-by-country (dostęp: 29.10.2025) 
15 Mineral Commodity Summaries 2024. U.S. Geological Survey. 31.01.2024. Adres strony: 

https://pubs.usgs.gov/periodicals/mcs2024/mcs2024.pdf (dostęp: 29.10.2025) 
16 Basic Metal Manufacturing in Poland - Market Size, Industry Analysis, Trends and Forecasts (2024-2029). IBISWorld. 

Sierpień 2024. Adres strony: https://www.ibisworld.com/poland/industry/basic-metal-manufacturing/200044 (dostęp: 

29.10.2025) 

https://www.statista.com/statistics/1113623/global-aluminum-exports-by-country/
https://www.worldstopexports.com/top-lead-exports-by-country
https://www.worldstopexports.com/top-lead-exports-by-country
https://pubs.usgs.gov/periodicals/mcs2024/mcs2024.pdf
https://www.ibisworld.com/poland/industry/basic-metal-manufacturing/200044
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Fabricated Metal Products  

W 2024 roku wartość rynku wyrobów metalowych gotowych w Polsce osiągnęła około 37,5 

miliarda euro [40,58 mld USD], co plasuje Polskę na 6. miejscu w Europie pod względem 

przychodów w tym segmencie17. 

Branża ta obejmuje produkcję gotowych wyrobów metalowych, takich jak konstrukcje stalowe, 

elementy prefabrykowane, narzędzia, śruby, rury, zawory oraz inne produkty wykorzystywane 

w różnych branżach, w tym budownictwie, przemyśle maszynowym, energetyce i motoryzacji. 

Produkty te są bezpośrednio gotowe do użycia lub dalszego montażu, co odróżnia ten 

segment od produkcji podstawowych metali. 

Według danych Głównego Urzędu Statystycznego, w pierwszej połowie 2024 roku sektor 

produkcji wyrobów metalowych w Polsce odnotował spadek liczby nowych zamówień o 16% 

w porównaniu do analogicznego okresu 2023 roku. Przyczyną tego spadku były m.in. 

trudności w branży motoryzacyjnej i maszynowej w Europie oraz spadek popytu na wyroby 

metalowe 18 . Pomimo tych trudności, sektor wyrobów metalowych gotowych pozostaje 

kluczowym elementem polskiego przemysłu, z istotnym udziałem eksportowym. 

  

 

17 Fabricated Metal Manufacturing in Poland - Market Size, Industry Analysis, Trends and Forecasts (2024-2029). IBISWorld. 

Sierpień 2024. Adres strony: https://www.ibisworld.com/poland/industry/fabricated-metal-manufacturing/200045 
(dostęp: 29.10.2025) 
18 Kwartalnik Branżowy 4q24 (228) - Kiedy Powróci Optymizm. Analizy Sektorowe. Departament Analiz Ekonomicznych 

PKO Bank Polski S.A. 23.12.2024. Adres strony: https://centrumanaliz.pkobp.pl/analizy-sektorowe/kwartalnik-branzowy-

4q24-228-kiedy-powroci-optymizm (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.ibisworld.com/poland/industry/fabricated-metal-manufacturing/200045
https://centrumanaliz.pkobp.pl/analizy-sektorowe/kwartalnik-branzowy-4q24-228-kiedy-powroci-optymizm
https://centrumanaliz.pkobp.pl/analizy-sektorowe/kwartalnik-branzowy-4q24-228-kiedy-powroci-optymizm
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Eksport branży artykułów metalowych – statystyki 
 

Eksport z Polski – kierunki oraz produkty 
 

Z raportu sporządzonego dla money.pl19 wynika, że w ciągu ostatnich lat Polska wyrosła na 

dużego globalnego gracza w kategorii eksportu. Krajowi producenci zyskali uznanie na 

rynkach międzynarodowych dzięki sprzedaży w wielu segmentach. 

Przemysł metalowy i metalurgiczny filarem modernizowanego eksportu 

Sektor metalowy odgrywa kluczową rolę w polskim eksporcie – odpowiada za ok. 2,2% 

globalnego handlu wyrobami z metali i aż 6,3% w ramach UE. Polska szczególnie wyróżnia się 

w produkcji elementów konstrukcyjnych, gdzie rodzime firmy zaliczają się do europejskiej 

czołówki. Modernizacja zakładów, inwestycje w nowoczesne linie produkcyjne i technologie 

obróbki pozwoliły znacząco podnieść jakość oraz efektywność produkcji. Równocześnie 

branża stalowa, stanowiąca istotny segment tego sektora, pozostaje bardzo rozbudowana i 

dynamiczna – w ciągu roku liczba przedsiębiorstw produkujących wyroby metalowe wzrosła z 

104 tys. do blisko 110 tys. Polska eksportuje szeroki wachlarz wyrobów, od blach i rur po 

konstrukcje stalowe. Mimo to, w ostatnich latach konkurencyjność przemysłu stalowego 

osłabła wskutek wzrostu cen energii oraz problemów z terminowością produkcji. 

Motoryzacja rosnącym liderem w komponentach 

Polski sektor motoryzacyjny (który można zakwalifikować jako powiązany z sektorem 

wyrobów metalowych), choć zdominowany przez kapitał zagraniczny, odgrywa znaczącą rolę 

w eksporcie, głównie dzięki specjalizacji w produkcji części i podzespołów. Nasz udział w 

unijnym eksporcie w tym segmencie sięga 4,9%, a szczególnym atutem są akumulatory do 

samochodów elektrycznych, gdzie Polska należy do liderów w Europie. Silna integracja z 

łańcuchami dostaw – zwłaszcza w Niemczech, Czechach i Francji – umożliwia stopniowe 

zwiększanie roli w bardziej zaawansowanych technologicznie obszarach rynku. Zmiana 

struktury polskiego eksportu potwierdza rosnące znaczenie sektora motoryzacyjnego, który 

wyrósł na jeden z głównych filarów naszej sprzedaży zagranicznej. Produkty tej branży, z 

bateriami do aut elektrycznych na czele, stały się „hitem eksportowym”. Coraz więcej zakładów 

w Polsce funkcjonuje praktycznie wyłącznie na rzecz rynków zagranicznych, co pokazuje, że 

motoryzacja staje się jednym z motorów polskiej gospodarki. 

  

 

19 Robert Kędzierski, Polska wyrosła na globalnego gracza. Oto co kupuje od nas świat [RAPORT MONEY.PL]. 24.12.2024. 

Adres strony: https://www.money.pl/gospodarka/polska-wyrosla-na-globalnego-gracza-oto-co-kupuje-od-nas-swiat-

raport-money-pl-7104943305612000a.html (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.money.pl/gospodarka/polska-wyrosla-na-globalnego-gracza-oto-co-kupuje-od-nas-swiat-raport-money-pl-7104943305612000a.html
https://www.money.pl/gospodarka/polska-wyrosla-na-globalnego-gracza-oto-co-kupuje-od-nas-swiat-raport-money-pl-7104943305612000a.html
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Wykres 2 Pozycja Polski w światowym i unijnym eksporcie wybranych grup towarów (źródło: opracowanie 

własne money.pl)20 

  

Warto jednak zauważyć, że Polska nie jest równomiernie silna na wszystkich rynkach Unii 

Europejskiej. Rodzime firmy osiągnęły mocną pozycję przede wszystkim w Europie Środkowej, 

w Niemczech oraz w części krajów skandynawskich. Jednak na trzech z czterech największych 

rynków UE – we Francji, Włoszech i Hiszpanii – udział polskiego eksportu wynosi zaledwie 2–

3%, a stosunkowo słabo zagospodarowaną destynacją pozostaje także Austria. To pokazuje, 

że choć Polska zbudowała mocną bazę eksportową, w najbliższej dekadzie szczególnym 

kierunkiem rozwoju i ekspansji powinny być właśnie te rynki Europy Zachodniej i Południowej. 

  

 

20 Ibidem. 
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Poniższa grafika przedstawia ilustrację skali importu oraz pozycji Polski w imporcie na 

najważniejszych, wybranych kierunkach w Europie. Dane te, zestawione z informacjami 

dotyczącymi eksportu regionalnego, mogą stanowić dla podlaskich firm wskazówkę dotyczącą 

potencjału poszczególnych rynków zagranicznych w kolejnych latach i tego, na jakich rynkach 

warto zaistnieć. 

Rysunek 3 Pozycja Polski w imporcie wybranych państw UE – sektory o wysokim udziale firm z kapitałem 

krajowym w eksporcie w 2023 (źródło: money.pl) 
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Eksport branży artykułów metalowych – statystyki 

regionu 
 

Chcąc przedstawić statystyki regionalne, należy w pierwszej kolejności określić najważniejsze 

kierunki eksportowe naszego województwa. Dlatego też, bazując na danych z Krajowej 

Administracji Skarbowej dotyczącej eksportu przygotowaliśmy zestawienie dla 

poszczególnych, niżej opisanych grup produktowych, uszeregowanych według wartości 

eksportu w latach 2017-2022, do których kierowano podlaskie produkty (ogółem). Każda 

tabela przedstawia pozycję danego kraju, jego udział w eksporcie województwa w latach 2018-

2022 (w %) oraz dokładne wartości eksportu dla poszczególnych lat (w PLN). Dane dotyczące 

regionalnego eksportu pogrupowano w następujące działy i pozycje: 

• HS 7216 – kątowniki, kształtowniki i profile, z żeliwa lub stali niestopowej 

• HS 7308 – konstrukcje (z wył. budynków prefabrykowanych objętych poz. 9406) i części 

konstrukcji (np.: mosty i części mostów, wrota śluz, wieże, maszty kratowe, dachy, 

szkielety konstrukcji dachów, drzwi i okna oraz ramy do nich, progi drzwiowe, okiennice, 

balustrady, filary i kolumny), z żeliwa lub stali; płyty, pręty, kątowniki, kształtowniki, profile, 

rury i tym podobne, przygotowane do stosowania w konstrukcjach, z żeliwa lub stali 

• HS 7310 – cysterny, beczki, bębny, puszki, skrzynki i podobne pojemniki na dowolny 

materiał (inny niż sprężony lub skroplony gaz), z żeliwa lub stali, o pojemności 

nieprzekraczającej 300 litrów, nawet pokryte lub izolowane cieplnie, ale niewyposażone 

w urządzenia mechaniczne lub termiczne 

• HS 7320 – sprężyny i pióra do resorów, z żeliwa lub stali 

• HS 7326 – pozostałe artykuły z żeliwa lub stali / kute lub tłoczone, ale nieobrobione więcej 

• HS 7610 – konstrukcje z aluminium (z wył. budynków prefabrykowanych objętych poz. 

9406) i części takich konstrukcji (na przykład mosty i części mostów, wieże, maszty 

kratowe, dachy, szkielety konstrukcji dachów, drzwi i okna oraz ramy do nich i progi 

drzwiowe, balustrady, filary i kolumny); płyty, pręty, kształtowniki, rury i temu podobne, z 

aluminium, przygotowane do stosowania w konstrukcjach 

• HS 8302 – oprawy, okucia i podobne artykuły z metalu nieszlachetnego, nadające się do 

mebli, drzwi, schodów, okien, żaluzji, nadwozi pojazdów, wyrobów rymarskich, waliz, 

kufrów, kasetek lub podobnych; wieszaki, podpórki i podobne uchwyty z metalu 

nieszlachetnego; kółka samonastawne z zamocowaniem, z metalu nieszlachetnego; 

automatyczne urządzenia do zamykania drzwi z metalu nieszlachetnego 

• HS 8708 – części i akcesoria do pojazdów silnikowych objętych poz. od 8701 do 8705 

• HS 8903 – jachty i pozostałe jednostki pływające, wypoczynkowe lub sportowe; łodzie 

wioślarskie i kajaki 

• HS 8906 – jednostki pływające, włączając okręty wojenne i łodzie ratunkowe, inne niż 

łodzie wiosłowe 
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Eksport artykułów dla kodu HS 7216 – kątowniki, kształtowniki i 

profile, z żeliwa lub stali niestopowej 
 

Analiza dotyczy eksportu produktów sklasyfikowanych według kodu HS 7216, obejmującego 

kątowniki, kształtowniki i profile, z żeliwa lub stali niestopowe. Przedstawione dane zostały 

zebrane dla dwóch poziomów geograficznych: krajowego (Polska) oraz regionalnego 

(województwo podlaskie). Okres analizy obejmuje lata 2018–2024, z rozróżnieniem zakresu 

czasowego dla poszczególnych poziomów: dane dla województwa podlaskiego dostępne są 

za lata 2018–2022, natomiast dane ogólnopolskie obejmują okres 2020–2024.  

Warto zaznaczyć, że dane przedstawione w analizie są wyrażone w różnych walutach:  

• dla województwa podlaskiego wartości eksportu podano w złotych polskich (PLN),  

• dla Polski jako całości wartości eksportu przedstawiono w dolarach amerykańskich 

(USD), zgodnie z danymi międzynarodowymi pochodzącymi z portalu Intracen.  

Celem analizy jest:  

• identyfikacja głównych rynków eksportowych dla produktów HS 7216,  

• ocena dynamiki zmian w eksporcie w ujęciu wartościowym i ilościowym,  

• porównanie struktury eksportu województwa podlaskiego z trendami ogólnopolskimi,  

• wskazanie krajów o stabilnej obecności w eksporcie oraz rynków o wysokiej dynamice 

wzrostu lub spadku.  

Opracowanie obejmuje trzy zestawienia danych:  

Tabela 1. przedstawia eksport kątowników z województwa podlaskiego do poszczególnych 

krajów w latach 2018–2022, z podziałem na wartości roczne (w PLN) oraz procentowy udział 

każdego rynku w strukturze eksportu regionalnego.  

Tabela 2. zawiera szczegółowe dane o eksporcie tych samych produktów z Polski do dziesięciu 

największych importerów w roku 2024. Wśród prezentowanych zmiennych znajdują się:  

• wartość eksportu (w tys. USD),  

• udział procentowy danego kraju w całkowitym eksporcie Polski,  

• ilość wyeksportowanego towaru (w tonach),  

• wartość jednostkowa (USD/tona),  

• średnioroczna dynamika wartości i ilości eksportu w latach 2020–2024,  

• zmiana wartości eksportu w ostatnim roku (2023–2024).  

Tabela 3. pokazuje wartości eksportu z Polski do wybranych krajów w układzie rocznym (2020–

2024), co pozwala na obserwację zmian w dłuższym horyzoncie czasowym i ocenę stabilności 

rynków zbytu.  

Dla ułatwienia porównań oznaczono pogrubioną czcionką te kraje, które pojawiają się 

zarówno w zestawieniach krajowych, jak i regionalnych. Dzięki temu możliwa jest identyfikacja 

wspólnych rynków eksportowych, a także porównanie ich znaczenia i dynamiki w skali Polski i 

województwa podlaskiego. 
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Uwzględnienie różnych walut w analizie oznacza, że bezpośrednie porównanie wartości 

eksportu między regionem a krajem nie jest możliwe bez przeliczeń kursowych. Niemniej 

jednak możliwe jest porównywanie struktury geograficznej eksportu, trendów zmian oraz 

relatywnej pozycji poszczególnych krajów w ogólnej hierarchii rynków zbytu. 

Taka konstrukcja metodologiczna pozwala na kompleksowe spojrzenie na eksport produktów 

z grupy HS 7216, uwzględniając zarówno skalę, jak i dynamikę eksportu, a także zróżnicowanie 

geograficzne odbiorców. Metodologię tą zastosowano również do pozostałych kodów HS 

omówionych w dalszej części tego opracowania. 

Tabela 1 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów kątowników, kształtowników i profili, z żeliwa lub stali 

niestopowej [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Litwa 47,99% 7 987 697,00 11 584 524,00 21 870 103,00 39 126 194,00 30 154 356,00 

2 Belgia 16,73% 1 825 169,00 1 185 337,00 6 793 954,00 13 811 978,00 14 990 003,00 

3 Rumunia 12,21% - - 3 756 665,00 9 221 027,00 15 204 448,00 

4 Niemcy 7,44% 2 357 299,00 2 674 813,00 2 620 795,00 4 823 041,00 4 684 637,00 

5 Węgry 4,33% 364 717,00 698 963,00 1 424 748,00 3 672 640,00 3 833 696,00 

6 Słowacja 2,71% 1 372 829,00 811 714,00 1 067 957,00 694 260,00 2 310 329,00 

7 Czechy 1,95% 469 834,00 996 037,00 930 601,00 729 850,00 1 367 956,00 

8 Łotwa 1,81% 1 120,00 - 18 613,00 1 180 807,00 2 980 753,00 

9 Włochy 1,78% - - - - 4 106 902,00 

10 Francja 0,95% 469 953,00 463 031,00 483 815,00 422 823,00 349 736,00 

 

Eksport kątowników, kształtowników i profili z żeliwa lub stali niestopowej z województwa 

podlaskiego jest silnie skoncentrowany – prawie połowa trafia na rynek litewski, a trzy 

pierwsze kraje (Litwa, Belgia, Rumunia) odpowiadają za ponad 76% wartości całego eksportu. 

Litwa odpowiada za niemal 48% całego eksportu w badanym okresie - eksport dynamicznie 

rósł z ok. 8 mln zł w 2018 r. do ponad 30 mln zł w 2022 r. Belgia (16,73%) i Rumunia (12,21%) 

to kolejne istotne rynki zbytu, do których łącznie wyeksportowano towary o wartości zbliżonej 

do eksportu do Litwy. Niemcy (7,44%) i Węgry (4,33%) są stabilnymi, choć mniej dominującymi 

partnerami handlowymi, natomiast Słowacja, Czechy, Łotwa, Włochy i Francja mają 

marginalne udziały (poniżej 3% każdy) w podlaskim eksporcie. 

Wskazuje to na potrzebę dalszej dywersyfikacji rynków zbytu, ale też potwierdza rosnące 

znaczenie regionu bałtycko-wschodniego w handlu tymi wyrobami.  

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 
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Tabela 2 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu kątowników i profili w 2024 [źródło: Intracen] 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

Tabela 3 Najważniejsi importerzy polskich kątowników i profili w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat 606,153 1,017,003 1,074,927 1,012,354 883,286 

1 Niemcy 143,610 302,765 305,836 281,957 232,453 

2 Czechy  89,568 138,323 160,493 119,555 109,501 

3 Litwa  51,311 84,194 83,944 80,186 77,348 

4 Słowacja  37,718 56,140 70,496 67,050 62,044 

5 Węgry  36,841 58,054 74,337 52,571 45,632 

6 Rumunia  35,358 38,482 39,165 52,280 44,902 

7 Włochy 14,315 21,273 27,476 35,449 30,487 

8 Holandia  17,578 36,275 34,318 35,534 29,545 

9 Austria  18,638 35,886 33,735 31,504 27,458 

10 Estonia  16,725 32,893 27,596 22,156 24,695 

 

Na podstawie analizy danych dotyczących eksportu artykułów objętych kodem HS 7216 – 

kątowników, kształtowników i profili z żeliwa lub stali niestopowej – można zaobserwować 

zróżnicowane tendencje eksportowe Polski w latach 2020–2024, zarówno w ujęciu 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  883,286 100 877,040 1,007 8 1 -13 

1 Niemcy  232,453 26.3 230,990 1,006 9 3 -18 

2 Czechy  109,501 12.4 118,512 924 3 -5 -8 

3 Litwa  77,348 8.8 68,899 1,123 8 3 -4 

4 Słowacja  62,044 7 53,812 1,153 12 3 -7 

5 Węgry  45,632 5.2 43,638 1,046 3 -5 -13 

6 Rumunia  44,902 5.1 45,837 980 8 0 -14 

7 Włochy  30,487 3.5 31,005 983 22 23 -14 

8 Holandia  29,545 3.3 32,925 897 11 5 -17 

9 Austria  27,458 3.1 32,462 846 7 1 -13 

10 Estonia  24,695 2.8 26,732 924 4 -3 11 
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wartościowym, jak i geograficznym. Warto podkreślić, że eksport Polski stanowi 5,4% 

światowego eksportu tego produktu, co plasuje ją na 6. miejscu w światowym eksporcie. 

Wśród krajów, do których wartość eksportu z Polski w analizowanym okresie wykazywała 

tendencję wzrostową, na uwagę zasługują Niemcy i Czechy. Niemcy, jako największy odbiorca 

tych produktów, wykazali systematyczny wzrost wartości importu z Polski od 2020 roku (143,6 

mln USD) aż do szczytowego poziomu w 2022 roku (305,8 mln USD), a mimo lekkiego spadku 

w latach 2023–2024, ich udział w eksporcie ogółem wciąż wynosi ponad 26%, co czyni ich 

strategicznym partnerem handlowym. Podobnie Czechy, drugi co do wielkości rynek, 

odnotowały wzrost wartości importu z 89,6 mln USD w 2020 roku do niemal 120 mln USD w 

2023 roku, mimo lekkiego osłabienia w 2024 roku. Ich udział w eksporcie sięga ponad 12%. 

Warto również zwrócić uwagę na Litwę i Słowację, które choć nie należą do największych 

rynków w ujęciu globalnym, wykazały względnie stabilną, a momentami nawet wzrostową 

dynamikę importu w latach 2020–2023. Litwa, szczególnie istotna w eksporcie województwa 

podlaskiego, osiągnęła najwyższą wartość importu z Polski w 2022 roku (83,9 mln USD), a w 

2024 roku pozostała na wysokim poziomie 77,3 mln USD. Podobnie Słowacja, która choć w 

2024 roku odnotowała niewielki spadek, w dłuższym okresie utrzymywała się na stabilnym 

poziomie (średnio powyżej 60 mln USD rocznie). 

Z drugiej strony, obserwuje się wyraźny spadek wartości eksportu do Węgier i Rumunii w 

latach 2023–2024, mimo wcześniejszej stabilności lub wzrostów. Rumunia, mimo istotnego 

udziału w eksporcie z woj. podlaskiego (12,21%), wykazała wyraźny spadek wartości importu z 

Polski z poziomu 52,2 mln USD w 2023 roku do 44,9 mln USD w 2024 roku. Podobną tendencję 

notują Włochy, gdzie wartość eksportu systematycznie malała od 2022 roku, a w 2024 roku 

osiągnęła poziom 30,5 mln USD. 

Wnioski z analizy wskazują, że chociaż Polska posiada silne i utrwalone rynki zbytu dla 

analizowanego produktu, to niektóre z nich – szczególnie w Europie Środkowo-Wschodniej – 

wykazują symptomy nasycenia lub spadku popytu. Jednocześnie obecność woj. podlaskiego 

na najważniejszych rynkach eksportowych (w tym na Litwie, w Niemczech i Czechach) 

potwierdza strategiczne znaczenie tych kierunków. Zachodzi jednak potrzeba dalszej 

dywersyfikacji i monitorowania trendów, aby utrzymać konkurencyjność oraz wykorzystać 

potencjał rosnących rynków i reagować na zmieniające się warunki gospodarcze. 

Powyższy sposób prezentacji danych pozwala na analizę trendów eksportowych Polski w 

perspektywie 5 lat, umożliwiając identyfikację głównych rynków zbytu oraz dynamiki zmian 

wartości eksportu. Dzięki oznaczeniu wspólnych krajów eksportowych z województwem 

podlaskim można lepiej zrozumieć, jak sytuacja regionalna wpisuje się w kontekst krajowy i 

dokonać uproszczonej analizy porównawczej, wyodrębniające pewne korelacje i 

podobieństwa. 

Dla kolejnych kodów HS przedstawimy wyłącznie podstawowe zależności, pozostawiając pole 

do dalszych analiz danych czytelnikowi.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 7308 – konstrukcje i części konstrukcji 
 

Pełny opis kodu HS 7308 to „Konstrukcje (z wyłączeniem budynków prefabrykowanych 

objętych poz. 9406) i części konstrukcji (na przykład mosty i części mostów, wrota śluz, wieże, 

maszty kratowe, dachy, szkielety konstrukcji dachów, drzwi i okna oraz ramy do nich, progi 

drzwiowe, okiennice, balustrady, filary i kolumny), z żeliwa lub stali; płyty, pręty, kątowniki, 

kształtowniki, profile, rury i tym podobne, przygotowane do stosowania w konstrukcjach, z 

żeliwa lub stali.” 

Tabela 4 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów konstrukcji i części konstrukcji [źródło: opracowanie 

własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Francja 34,84% 51 034 288,00 68 212 098,00 40 334 298,00 69 338 386,00 67 192 913,00 

2 Litwa 9,88% 13 602 372,00 9 033 172,00 6 661 268,00 24 647 208,00 29 984 649,00 

3 Norwegia 8,34% 15 881 598,00 18 011 163,00 19 962 585,00 7 224 122,00 9 776 834,00 

4 Szwecja 8,17% 12 250 526,00 10 048 858,00 9 392 470,00 18 766 348,00 18 934 069,00 

5 Niemcy 8,08% 9 747 417,00 10 583 032,00 12 112 642,00 17 418 850,00 18 825 599,00 

6 Dania 7,49% 10 790 024,00 9 487 054,00 17 151 183,00 7 417 983,00 18 814 057,00 

7 Belgia 5,10% 1 655 481,00 1 577 542,00 3 262 955,00 25 220 670,00 11 660 724,00 

8 Wielka 

Brytania 

3,98% 7 184 271,00 4 516 542,00 2 331 931,00 6 229 401,00 13 529 130,00 

9 Szwajcaria 2,22% 2 372 919,00 2 331 579,00 1 430 228,00 8 064 077,00 4 659 648,00 

10 Holandia 2,05% 7 419 955,00 4 398 324,00 1 850 245,00 983 912,00 2 740 742,00 

 

Najważniejszym odbiorcą tych produktów pozostaje Francja, która odpowiada za niemal 35% 

całkowitego eksportu województwa w analizowanym okresie. Wartości eksportu utrzymują się 

na bardzo wysokim poziomie, przekraczając rokrocznie od 50 do 70 milionów złotych. Tak 

wysoki i stabilny poziom sprzedaży wskazuje na silne, długoterminowe relacje handlowe oraz 

znaczenie francuskiego rynku dla podlaskich eksporterów w branży konstrukcyjnej. 

W dalszej kolejności plasują się Litwa, Norwegia, Szwecja i Niemcy, których udziały oscylują 

wokół 8–10%. Eksport do Litwy wykazuje wyraźną tendencję wzrostową, szczególnie widoczną 

w latach 2021–2022, co sugeruje rozwijającą się współpracę gospodarczą w regionie 

bałtyckim. Norwegia zanotowała imponujący wynik w 2020 roku, osiągając wartość eksportu 

na poziomie prawie 20 milionów złotych, po czym nastąpił znaczący, blisko 63% spadek. 

Szwecja z kolei utrzymywała stabilny poziom eksportu, a w ostatnich dwóch latach notowała 

wyraźne zwyżki, co może świadczyć o rosnącym zapotrzebowaniu na konstrukcje z Polski w 

sektorze budowlanym Skandynawii. Niemcy utrzymują się na względnie stałym poziomie 

między 8 a 12 milionami złotych rocznie. 

Chociaż pozostałe kraje, takie jak Belgia, Wielka Brytania, Szwajcaria i Holandia, mają niższy 

udział w eksporcie (poniżej 5%), to niektóre z nich – szczególnie Belgia i Wielka Brytania – 

wykazują tendencję wzrostową, co może świadczyć o budowaniu nowych kanałów dystrybucji 

lub wzroście konkurencyjności polskich produktów na tych rynkach. 
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Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 5 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu konstrukcji i części konstrukcji w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  3,985,079 100 1,232,068 3,234 8 1 0 

1 Niemcy 1,203,888 30.2 381,279 3,157 5 -4 -4 

2 Szwecja  256,408 6.4 79,401 3,229 11 2 14 

3 Norwegia  247,028 6.2 56,622 4,363 8 0 13 

4 Francja  214,321 5.4 51,846 4,134 11 0 -11 

5 Holandia  209,266 5.3 60,312 3,470 8 -2 -10 

6 Dania  205,807 5.2 48,010 4,287 16 11 -22 

7 Belgia  184,149 4.6 37,641 4,892 14 2 -9 

8 Czechy  182,493 4.6 75,369 2,421 13 8 16 

9 Wlk. Brytania  162,857 4.1 33,424 4,872 6 -3 48 

10 Litwa  117,007 2.9 52,264 2,239 17 13 12 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

Tabela 6 Najważniejsi importerzy polskich konstrukcji i części konstrukcji w latach 2020-2024 [źródło: 

Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  2,874,939 3,568,660 3,973,809 3,995,239 3,985,079 

1 Niemcy  977,602 1,181,705 1,326,594 1,248,588 1,203,888 

2 Szwecja 150,980 219,956 255,448 225,147 256,408 

3 Norwegia  194,870 163,651 208,671 218,987 247,028 

4 Francja 139,190 206,989 218,972 240,801 214,321 

5 Holandia  158,005 194,184 196,385 232,002 209,266 

6 Dania  122,106 163,847 194,395 264,574 205,807 

7 Belgia  108,181 160,232 166,559 202,288 184,149 

8 Czechy  95,318 169,313 193,281 157,617 182,493 

9 Wlk. Brytania 128,944 94,194 109,727 109,997 162,857 

10 Litwa 61,026 81,595 94,560 104,408 117,007 
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Eksport konstrukcji i części konstrukcji objętych kodem HS 7308 z Polski (która odpowiada za 

5,4% światowego eksportu tego produktu, co plasuje ją na 3. miejscu w światowym eksporcie), 

a w szczególności z województwa podlaskiego, charakteryzuje się wysokim stopniem 

koncentracji na kilku kluczowych rynkach zagranicznych. Analiza danych z lat 2020–2024 

wskazuje, że największymi odbiorcami polskich produktów w tej kategorii są Niemcy, Szwecja, 

Norwegia i Francja. W przypadku województwa podlaskiego na czoło wysuwa się Francja, 

odpowiadająca za ponad jedną trzecią całkowitego eksportu regionu w analizowanym okresie, 

co wskazuje na ugruntowane relacje handlowe i wysoką konkurencyjność podlaskich firm na 

tym rynku. 

W skali ogólnopolskiej Niemcy pozostają najważniejszym partnerem handlowym, 

odpowiadając za ponad 30% eksportu konstrukcji w 2024 roku. Mimo lekkiego spadku 

wartości eksportu w ostatnich dwóch latach, ich udział w strukturze sprzedaży zagranicznej 

pozostaje dominujący. Szwecja i Norwegia wykazują natomiast wyraźnie rosnące 

zapotrzebowanie na polskie konstrukcje stalowe. Eksport do tych krajów sukcesywnie wzrastał 

na przestrzeni analizowanego okresu, co może świadczyć o rosnącym znaczeniu polskich 

produktów w sektorze budowlanym Skandynawii oraz o wysokiej jakości i konkurencyjności 

polskiej oferty. 

Litwa, mimo że jej udział w ogólnopolskim eksporcie jest umiarkowany, odgrywa ważną rolę 

w eksporcie regionalnym. W województwie podlaskim plasuje się na drugim miejscu, a 

dynamiczny wzrost wartości eksportu w latach 2021–2022 (z 6,6 mln zł do 24,6 mln zł) sugeruje 

intensyfikację współpracy gospodarczej w regionie bałtyckim. Również w ujęciu krajowym 

Litwa zwiększyła import polskich konstrukcji niemal dwukrotnie, osiągając w 2024 roku 

wartość ponad 117 mln USD. 

Wśród pozostałych krajów pojawiają się Belgia i Wielka Brytania, które – mimo relatywnie 

niższego udziału w eksporcie województwa podlaskiego – notują systematyczny wzrost 

wartości importu w ujęciu ogólnopolskim. Może to świadczyć o stopniowym budowaniu 

nowych kanałów dystrybucji oraz wzroście konkurencyjności polskich konstrukcji stalowych 

na tych rynkach. 

Podsumowując, dane wskazują na rosnącą rolę regionu bałtycko-skandynawskiego jako 

obszaru o wysokim potencjale wzrostu dla polskiego eksportu. Równocześnie utrzymująca się 

silna pozycja Niemiec i Francji świadczy o stabilnych relacjach handlowych z głównymi rynkami 

Europy Zachodniej. Województwo podlaskie, mimo mniejszej skali, aktywnie wpisuje się w 

ogólnokrajowe trendy eksportowe, potwierdzając swoją obecność na najważniejszych rynkach 

i budując potencjał wzrostu w perspektywie kolejnych lat.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 7310 – cysterny 
 

Pełny opis kodu HS 7310 to „Cysterny, beczki, bębny, puszki, skrzynki i podobne pojemniki na 

dowolny materiał (inny niż sprężony lub skroplony gaz), z żeliwa lub stali, o pojemności 

nieprzekraczającej 300 litrów, nawet pokryte lub izolowane cieplnie, ale niewyposażone w 

urządzenia mechaniczne lub termiczne.” 

Tabela 7 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów cystern [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Niemcy 36,49% 1 897 440,00 3 507 064,00 4 794 755,00 6 986 014,00 14 132 626,00 

2 Holandia 19,39% 1 385 969,00 2 095 751,00 2 688 833,00 4 010 002,00 6 463 121,00 

3 Białoruś 15,90% 3 005 696,00 2 775 079,00 3 834 871,00 2 945 179,00 1 090 059,00 

4 Dania 6,20% 526 538,00 596 178,00 899 819,00 1 265 609,00 2 034 291,00 

5 Szwecja 5,24% 697 100,00 814 294,00 569 972,00 1 219 988,00 1 193 924,00 

6 Wielka 

Brytania 

3,89% 399 504,00 405 050,00 574 682,00 751 696,00 1 204 555,00 

7 Finlandia 3,81% 465 936,00 531 951,00 520 705,00 660 450,00 1 092 012,00 

8 Francja 2,75% 208 545,00 370 644,00 271 063,00 539 460,00 970 915,00 

9 Estonia 1,64% 168 416,00 155 993,00 241 997,00 291 684,00 549 746,00 

10 Litwa 1,43% 208 022,00 198 389,00 204 347,00 246 242,00 372 717,00 

 

Największym odbiorcą tych produktów były Niemcy, które odpowiadały za ponad 36% 

całkowitego eksportu w analizowanym okresie. Wartości sprzedaży do tego kraju 

systematycznie rosły, od niespełna 2 mln zł w 2018 roku do imponujących ponad 14 mln zł w 

2022 roku. Skala tego wzrostu i jego dynamika świadczą o silnym popycie na podlaskie 

metalowe pojemniki i opakowania stalowe (cysterny, beczki, puszki itp.) oraz o stabilnych 

relacjach handlowych pomiędzy eksporterami z regionu a niemieckim rynkiem 

przemysłowym. 

Drugim pod względem udziału rynkiem była Holandia, z udziałem blisko 20%. Również w tym 

przypadku eksport systematycznie wzrastał, osiągając w 2022 roku wartość ponad 6,4 mln zł. 

Holenderski rynek wykazuje zatem rosnące zainteresowanie polskimi produktami, co może 

być efektem dobrej reputacji jakościowej lub konkurencyjnej oferty cenowej.  

Na trzecim miejscu znalazła się Białoruś, z udziałem wynoszącym blisko 16%. W tym przypadku 

sytuacja była bardziej niestabilna – po wzrostach w latach 2018–2020, w kolejnych latach 

odnotowano spadki, co jest związane z uwarunkowaniami politycznymi i gospodarczymi. 

Pozostałe kraje, takie jak Dania, Szwecja, Wielka Brytania, Finlandia, Francja, Estonia i Litwa, 

miały zdecydowanie mniejszy udział w eksporcie – każdy poniżej 7%. Wśród nich wyróżnia się 

Dania, która w 2022 roku znacząco zwiększyła zakupy, osiągając poziom ponad 2 mln zł. 

Również Finlandia i Szwecja zanotowały stabilny wzrost wartości zakupów w ostatnich latach, 

co może wskazywać na zacieśniającą się współpracę z rynkami skandynawskimi. W krajach 

takich jak Estonia, Litwa czy Wielka Brytania eksport utrzymuje się na niższym poziomie, choć 

wykazują one oznaki wzrostu. 



 

Strona 28 z 77 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 8 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu cystern w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  252,053 100 82,500 3,055 7 -1 -8 

1 Niemcy  106,758 42.4 36,778 2,903 11 3 -8 

2 Holandia  25,821 10.2 7,859 3,286 -8 -15 18 

3 Czechy  16,376 6.5 4,413 3,711 10 1 8 

4 Ukraina  11,910 4.7 5,513 2,160 81 60 -5 

5 Francja 10,121 4 2,211 4,578 9 3 0 

6 Słowacja  9,144 3.6 2,841 3,219 37 22 2 

7 Szwecja 7,462 3 3,269 2,283 4 0 8 

8 Wlk. Brytania  6,639 2.6 1,277 5,199 11 8 5 

9 Austria  6,219 2.5 2,345 2,652 11 6 -7 

10 Litwa 6,029 2.4 2,651 2,274 12 10 0 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

Tabela 9 Najważniejsi importerzy polskich cystern w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  193,567 246,389 283,354 274,547 252,053 

1 Niemcy  71,416 95,711 109,059 116,415 106,758 

2 Holandia  31,180 34,184 35,703 21,826 25,821 

3 Czechy  10,942 13,278 17,710 15,109 16,376 

4 Ukraina  1,577 1,949 5,010 12,563 11,910 

5 Francja 5,966 12,484 10,363 10,118 10,121 

6 Słowacja  2,958 3,685 4,257 8,966 9,144 

7 Szwecja 5,494 8,365 8,398 6,890 7,462 

8 Wlk. Brytania  3,556 7,793 7,432 6,312 6,639 

9 Austria  4,372 4,820 5,723 6,677 6,219 

10 Litwa 3,658 5,336 7,578 6,008 6,029 

 

Eksport Polski stanowi 3,3% światowego eksportu tego produktu, co plasuje ją na 10. miejscu 

w światowym eksporcie. Analiza eksportu cystern z Polski oraz województwa podlaskiego (kod 
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HS 7310) pozwala dostrzec kilka istotnych trendów w strukturze geograficznej i dynamice 

wartości tego segmentu. Dane obejmujące lata 2018–2024 wskazują na wyraźne rozbieżności 

pomiędzy rynkami kluczowymi na poziomie regionalnym i ogólnokrajowym, ale również 

pozwalają uchwycić istotne punkty styczne, które mogą być podstawą do dalszej ekspansji 

eksportowej. 

Największym i najbardziej stabilnym odbiorcą cystern z województwa podlaskiego pozostają 

Niemcy. W latach 2018–2022 odpowiadały one za blisko 37% wartości eksportu regionalnego, 

notując dynamiczny wzrost – od niespełna 2 mln zł w 2018 r. do ponad 14 mln zł w 2022 r. 

Dane ogólnopolskie potwierdzają wiodącą pozycję tego kraju: w 2024 r. wartość eksportu do 

Niemiec sięgnęła 106,8 mln USD, co stanowiło ponad 42% udziału w całym polskim eksporcie 

cystern. Wzrost ten był szczególnie widoczny w latach 2020–2022, kiedy eksport do tego kraju 

zwiększył się o ponad 50%, a mimo lekkiego spadku w 2024 roku, jego udział pozostał 

dominujący. 

Kolejnym istotnym partnerem dla podlaskich eksporterów jest Holandia, która odpowiada za 

prawie 20% wartości regionalnego eksportu. Również w skali ogólnopolskiej odgrywa ważną 

rolę – w 2024 roku uplasowała się na drugim miejscu pod względem wartości importu, 

z udziałem 10,2%, choć notuje tendencję spadkową w wartości zakupów w ostatnich dwóch 

latach. Wzrost widoczny jest również w danych regionalnych – wartość eksportu 

z województwa podlaskiego zwiększyła się do ponad 6,4 mln zł w 2022 roku (z poziomu 4 mln 

zł w roku 2021). 

W przypadku Białorusi, która odpowiadała za 15% wartości eksportu z woj. podlaskiego, 

sytuacja uległa znaczącemu pogorszeniu. W 2018 roku była ona istotnym partnerem regionu 

w eksporcie cystern, jednak już w 2022 roku wartość ta spadła o 63% do zaledwie 1 mln zł. 

Spadek ten jest związany z sytuacją geopolityczną i sankcjami gospodarczymi, które wpłynęły 

na ograniczenie wymiany handlowej. 

Dania, Szwecja i Finlandia – mimo mniejszego udziału – wykazują stabilny wzrost wartości 

eksportu w danych podlaskich. Co ciekawe, Szwecja i Finlandia, które notują umiarkowany 

udział w eksporcie regionalnym, wykazują rosnące zainteresowanie polskimi cysternami 

w skali kraju – przy czym Szwecja wyróżnia się relatywnie wysoką dynamiką wzrostu (średnio 

4% rocznie w latach 2020–2024). 

W ujęciu krajowym, poza Niemcami i Holandią, warto odnotować także Czechy i Ukrainę. 

Czechy utrzymują wartość importu na stabilnym poziomie z tendencją wzrostową (10% 

rocznie), podczas gdy Ukraina – choć mniej istotna w ujęciu wolumenowym – wykazuje szybki 

wzrost wartości eksportu: z poziomu 1,5 mln USD w 2020 roku do niemal 12 mln USD w 2024 

roku (81% rocznie w analizowanym okresie). Może to wskazywać na rosnące zapotrzebowanie 

na specjalistyczne środki transportu, wynikające z jej aktualnej sytuacji geopolitycznej – w 

związku z agresją militarną Federacji Rosyjskiej i jej ciągłymi atakami na infrastrukturę 

krytyczną, Ukraina musiała zmienić logistykę związaną z dostarczaniem paliw tj. przejść z 

transferu rurociągowego na tankowce i autocysterny i umożliwić transport morski i kołowy, 

omijający standardowe trasy, celem zabezpieczenia obiegu kluczowych nośników 

energetycznych. 
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Warto również zauważyć, że choć udział niektórych krajów – takich jak Litwa, Estonia czy 

Finlandia – w eksporcie Polski ogółem jest relatywnie niewielki, to w strukturze regionalnej 

województwa podlaskiego ich znaczenie jest wyraźniejsze. Może to wynikać ze specyfiki 

geograficznej, dostępności logistycznej oraz specjalizacji produkcyjnej firm z regionu. 

Podsumowując, eksport cystern z Polski i województwa podlaskiego rozwija się w stabilny 

sposób, ze szczególnie silną pozycją na rynku niemieckim. Trendy wzrostowe w krajach 

skandynawskich i Europy Środkowo-Wschodniej, przy jednoczesnym osłabieniu handlu z 

Białorusią, wskazują na potrzebę dalszej dywersyfikacji kierunków eksportowych oraz 

wykorzystania rosnącego popytu na specjalistyczne produkty transportowe w regionie Europy 

Północnej i Środkowej.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 7320 – sprężyny i pióra do resorów, z 

żeliwa lub stali 
 

Tabela 10 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów sprężyn i piór do resorów, z żeliwa lub stali [źródło: 

opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Białoruś 35,50% 73 657,00 167 922,00 379 953,00 246 843,00 112 893,00 

2 Rosja 17,86% 3 819,00 6 037,00 325 326,00 37 362,00 121 026,00 

3 Holandia 16,39% 19 932,00 4,00 57 031,00 332 384,00 43 553,00 

4 Kazachstan 7,48% 27 569,00 19 522,00 32 911,00 65 301,00 61 402,00 

5 Ukraina 5,09% 5 136,00 90 120,00 26 116,00 14 225,00 5 096,00 

6 Litwa 2,59% 8 550,00 16 063,00 8 070,00 11 908,00 26 979,00 

7 Węgry 2,57% 10 831,00 13 180,00 11 961,00 24 599,00 10 506,00 

8 Francja 2,20% 7 237,00 810,00 10 678,00 21 751,00 20 260,00 

9 Łotwa 1,67% 6 506,00 6 976,00 11 375,00 12 338,00 8 893,00 

10 Portugalia 1,25% 5 234,00 9 717,00 3 997,00 4 331,00 11 246,00 

 

W analizowanym okresie zdecydowanym liderem wśród rynków docelowych artykułów 

metalowych – sprężyn i piór do resorów, była Białoruś, która odpowiadała za ponad 35% 

całkowitego eksportu. Eksport do tego kraju dynamicznie wzrastał w pierwszych latach – z 

poziomu zaledwie 73 tys. zł w 2018 roku do niemal 380 tys. zł w roku 2020, po czym w kolejnych 

latach nastąpił spadek. Mimo to Białoruś pozostała głównym odbiorcą tych wyrobów, choć 

zmienność wartości wskazuje na pewną niestabilność w relacjach handlowych. 

Drugie miejsce zajęła Rosja z udziałem na poziomie 17,86%. Eksport do tego kraju również był 

bardzo zróżnicowany – gwałtownie wzrósł w 2020 roku do ponad 325 tys. zł, by już rok później 

spaść niemal o niemal 90% do 37,3 tys. zł., a w 2022 roku ponownie wzrosnąć do ponad 121 

tys. zł. Te wahania są odzwierciedleniem trudnej sytuacji geopolitycznej oraz ograniczeń 

handlowych jakie pojawiły się w ostatnich latach.  

Trzecią pozycję zajęła Holandia, której udział wyniósł ponad 16%. Eksport do tego kraju był 

najwyższy w 2021 roku i wyniósł ponad 322 tys. zł, ale w pozostałych latach osiągał 

zdecydowanie niższe wartości, co sugeruje jednorazowy większy kontrakt lub zlecenie. 

Wśród innych rynków warto odnotować Kazachstan i Ukrainę, które odpowiednio 

odpowiadały za 7,48% i 5,09% wartości eksportu. Kazachstan wykazywał względnie stabilne 

wartości eksportu w ciągu pięciu lat, natomiast eksport do Ukrainy miał wyraźny pik w 2019 

roku, kiedy osiągnął 90 tys. zł, po czym gwałtownie spadł.  

Litwa, Węgry, Francja, Łotwa i Portugalia miały relatywnie niski udział, nieprzekraczający 3% w 

żadnym przypadku. Eksport do tych krajów cechował się niską, ale miejscami stabilną 

wartością – na przykład Litwa notowała rosnący trend w 2022 roku, a Portugalia odnotowała 

skokowy wzrost w ostatnim roku analizy. 
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Podsumowując, eksport sprężyn i piór do resorów z Podlasia cechuje się dużą koncentracją 

na rynkach wschodnich, w szczególności Białorusi i Rosji. Znaczące wahania wartości 

handlowych, szczególnie w kontekście państw WNPii, wskazują jednak na niestabilność tych 

kierunków eksportowych. Rynki zachodnie, choć mniej istotne pod względem wolumenu, 

mogą stanowić potencjalny obszar rozwoju, szczególnie w kontekście zwiększania 

bezpieczeństwa i dywersyfikacji eksportu. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 11 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu sprężyn i piór do resorów w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  347,558 100 75,156 4,624 9 3 22 

1 Niemcy  76,969 22.1 11,268 6,831 3 4 26 

2 USA  47,379 13.6 15,429 3,071 9 -4 79 

3 Czechy  28,996 8.3 7,441 3,897 6 8 -2 

4 Słowacja  22,494 6.5 6,633 3,391 16 14 -1 

5 Rumunia  19,726 5.7 4,542 4,343 4 7 25 

6 Węgry  17,904 5.2 2,345 7,635 17 10 46 

7 Turcja  12,675 3.6 2,748 4,612 13 10 -2 

8 Szwecja  11,986 3.4 4,481 2,675 3 1 -14 

9 Wlk. Brytania 10,389 3 2,594 4,005 39 43 12 

10 Ukraina 10,082 2.9 2,447 4,120 11 -5 43 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 
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Tabela 12 Najważniejsi importerzy polskich sprężyn i piór do resorów w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  224,321 285,036 271,510 286,022 347,558 

1 Niemcy  62,366 70,176 63,529 60,885 76,969 

2 USA  24,584 43,373 34,338 26,532 47,379 

3 Czechy  23,912 24,292 28,308 29,713 28,996 

4 Słowacja  13,096 15,738 19,444 22,835 22,494 

5 Rumunia  15,344 16,955 19,789 15,763 19,726 

6 Węgry  8,611 10,684 11,255 12,243 17,904 

7 Turcja  8,005 9,197 10,628 12,924 12,675 

8 Szwecja  9,984 14,688 12,398 13,986 11,986 

9 Wlk. Brytania 2,385 6,513 6,529 9,300 10,389 

10 Ukraina 6,093 6,984 5,852 7,050 10,082 

 

Eksport sprężyn i piór do resorów z żeliwa lub stali z Polski (kod HS 7320) w ostatnich latach 

rozwijał się dynamicznie, osiągając w 2024 roku wartość ponad 347 mln USD. Polska umacnia 

swoją pozycję jako istotny dostawca tych produktów zarówno na rynki europejskie, jak i 

pozaeuropejskie. Eksport Polski stanowi 4,2% światowego eksportu tego produktu, co plasuje 

ją na 6. miejscu w światowym eksporcie. Dane wskazują na rosnące zapotrzebowanie na 

komponenty zawieszeń w przemyśle motoryzacyjnym i sektorze transportowym, w których 

polscy producenci coraz skuteczniej konkurują dzięki wysokiej jakości i specjalizacji. 

Największym importerem polskich sprężyn i piór do resorów pozostają Niemcy, które w 2024 

roku odpowiadały za 22% wartości całego eksportu. Ich import wzrósł z 62,4 mln USD w 2020 

roku do 76,9 mln USD w roku 2024. Wysoka wartość jednostkowa (6 831 USD/tona) świadczy 

o dużej wartości dodanej tych produktów oraz ich specjalistycznym charakterze. Tuż za 

Niemcami plasują się Stany Zjednoczone, których import wzrósł niemal dwukrotnie – z 24,6 

mln USD w 2020 roku do 47,4 mln USD w 2024 roku. Utrzymująca się tendencja wzrostowa w 

eksporcie na rynek amerykański wskazuje na skuteczną dywersyfikację kierunków 

eksportowych poza tradycyjne rynki europejskie. 

Czechy, Słowacja i Rumunia utrzymują stabilną pozycję jako regionalni partnerzy handlowi. 

Eksport do Czech wzrósł o około 5 mln USD w analizowanym okresie, z 23,9 mln USD w 2020 

do 28,9 mln USD w 2024, a do Słowacji – o niemal 10 mln USD, z 13 mln USD do 22,4 mln USD, 

co może świadczyć o roli Polski w regionalnych łańcuchach dostaw przemysłu ciężkiego i 

motoryzacyjnego. Rumunia, notując niemal podwojenie importu z 10,7 mln USD w 2020 roku 

do około 20 mln USD w 2024 roku, staje się coraz istotniejszym odbiorcą na południowo-

wschodnich rynkach UE. 

Na szczególną uwagę zasługują Węgry, które choć odpowiadają za około 5% eksportu Polski, 

wykazują bardzo dynamiczny wzrost. Wartość eksportu wzrosła z poziomu 8,6 mln USD w 
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2020 roku do blisko 18 mln USD w 2024 roku. Równolegle dane regionalne wskazują, że 

również dla eksporterów z województwa podlaskiego Węgry były jednym z ważniejszych 

odbiorców – udział tego kraju w regionalnym eksporcie wyniósł 2,57%. W ostatnich latach 

eksport z Podlasia na Węgry oscylował wokół 10-15 tys. zł rocznie (osiągając szczytową wartość 

25 tys. zł w 2021), co – mimo niewielkiej skali – świadczy o obecności firm z regionu na tym 

stabilnym rynku. 

Eksport na Ukrainę, mimo niesprzyjających uwarunkowań geopolitycznych, również wykazuje 

tendencję wzrostową. Wartość eksportu z Polski wzrosła z 6,1 mln USD w 2020 roku do ponad 

10 mln USD w 2024 roku, co może świadczyć o zapotrzebowaniu na komponenty niezbędne 

do odbudowy i utrzymania infrastruktury transportowej. Dla województwa podlaskiego 

Ukraina również miała znaczenie – udział tego kraju w eksporcie regionalnym wyniósł ponad 

5%, przy czym w rekordowym 2019 roku wartość eksportu przekroczyła 90 tys. zł. Choć 

obecnie skala ta jest dużo mniejsza (widoczny jest spadek w wartości o ponad 94%), 

utrzymanie eksportu wskazuje na potencjał do odbudowy relacji handlowych w przyszłości. 

W dalszej kolejności warto wspomnieć o Turcji, Szwecji i Wielkiej Brytanii, które wykazują 

stabilny, choć umiarkowany wzrost importu. Ich udział w polskim eksporcie pozostaje na 

poziomie 2–4%, jednak utrzymujące się wartości i wysoka jakość produktów mogą w dłuższej 

perspektywie otworzyć nowe możliwości rozwoju. 

Podsumowując, polski eksport sprężyn i piór do resorów opiera się na trwałych relacjach z 

kluczowymi partnerami europejskimi, przy jednoczesnym dynamicznym rozwoju kierunków 

pozaeuropejskich – zwłaszcza USA. Dane wskazują na rosnącą rolę Polski jako dostawcy 

komponentów o wysokiej wartości dodanej. Dla województwa podlaskiego, choć skala 

eksportu jest mniejsza, szczególnie ważne pozostają kierunki wschodnie i 

środkowoeuropejskie, w tym Białoruś, Ukraina i Węgry, które mogą w przyszłości odegrać 

większą rolę w odbudowie i rozwoju wymiany handlowej, choć zależy to w dużej mierze od 

rozwoju niepewnej sytuacji geopolitycznej.  



 

Strona 35 z 77 

Eksport artykułów dla kodu HS 7326 – pozostałe artykuły z żeliwa lub 

stali / kute lub tłoczone, ale nieobrobione więcej 
 

Tabela 13 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów pozostałych artykułów z żeliwa lub stali, kutych lub 

tłoczonych [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Niemcy 35,15% 19 315 172,00 23 013 818,00 24 980 071,00 34 825 094,00 43 342 072,00 

2 Szwecja 8,64% 3 546 730,00 4 897 628,00 8 266 975,00 8 325 816,00 10 733 605,00 

3 Węgry 7,31% 4 630 781,00 5 193 831,00 6 020 137,00 6 349 584,00 8 073 555,00 

4 Szwajcaria 6,99% 4 076 043,00 3 096 010,00 3 991 052,00 9 320 810,00 8 458 333,00 

5 Litwa 5,32% 2 629 589,00 2 575 674,00 2 884 027,00 4 384 428,00 9 538 808,00 

6 Holandia 4,92% 54 981,00 69 604,00 5 560 624,00 7 989 156,00 6 691 326,00 

7 Francja 4,58% 4 451 097,00 4 150 088,00 2 874 943,00 4 764 253,00 2 712 329,00 

8 Norwegia 3,87% 1 488 710,00 2 012 576,00 2 969 498,00 3 995 284,00 5 533 783,00 

9 Stany 

Zjednoczone 

3,62% 129 589,00 1 344 091,00 2 791 254,00 3 337 394,00 7 372 242,00 

10 Rosja 2,15% 1 164 367,00 1 363 997,00 1 633 412,00 1 880 917,00 2 845 595,00 

 

Liderem w tej kategorii są Niemcy, których udział wyniósł ponad 35% całkowitego eksportu. 

Dane pokazują wyraźny i systematyczny wzrost wartości eksportowanych towarów – z 

poziomu około 19 milionów złotych w 2018 roku do ponad 43 milionów złotych w 2022 roku. 

Taka dynamika potwierdza kluczowe znaczenie niemieckiego rynku oraz silne relacje 

handlowe łączące podlaskich producentów z niemieckimi odbiorcami. 

Drugą pozycję w zestawieniu zajmuje Szwecja, z udziałem wynoszącym 8,64%. Również w tym 

przypadku widoczny jest stały trend wzrostowy, szczególnie znaczący w 2022 roku, gdy eksport 

przekroczył 10 milionów złotych.  

Węgry, które zajęły trzecie miejsce, utrzymują się na podobnym poziomie, z wyraźnymi 

wzrostami w ostatnich dwóch latach, co sugeruje umacnianie pozycji rynkowej polskich 

produktów w tym kraju.  

Szwajcaria uplasowała się na czwartym miejscu z udziałem blisko 7%. Eksport do tego kraju 

również wzrósł, osiągając w 2022 roku wartość przekraczającą 8 milionów złotych. 

Litwa, Holandia i Francja mają udziały na poziomie 4–6% i prezentują nieco bardziej zmienną 

dynamikę. Eksport do Litwy wykazuje jednak wyraźny wzrost, szczególnie w 2022 roku, co 

może wskazywać na rozwój współpracy gospodarczej w regionie bałtyckim. Francja i Holandia 

utrzymują umiarkowane, lecz stosunkowo stabilne wartości, potwierdzając ich znaczenie jako 

solidnych, choć nie dominujących odbiorców.  

W dalszej części tabeli znajdują się Norwegia, Stany Zjednoczone i Rosja – każdy z tych krajów 

odpowiada za mniej niż 4% udziału. Mimo niższego poziomu eksportu, warto zauważyć 

rosnące zainteresowanie produktami z Podlasia w Stanach Zjednoczonych, gdzie eksport 

wzrósł z niespełna 130 tys. zł w 2018 roku do ponad 3,7 mln zł w 2022 roku. 
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Podsumowując, eksport pozostałych artykułów z żeliwa i stali z województwa podlaskiego jest 

silnie skoncentrowany na rynku niemieckim, który wykazuje imponującą dynamikę wzrostu. 

Jednocześnie zauważalna jest rosnąca rola krajów skandynawskich oraz sąsiadujących państw 

europejskich. Wskazuje to na pozytywny trend ekspansji podlaskich wyrobów oraz na coraz 

szerszy zasięg ich obecności na rynkach zagranicznych. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 14 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu artykułów z żeliwa lub stali w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  2,321,991 100 520,471 4,461 8 -1 -2 

1 Niemcy  901,132 38.8 219,109 4,113 9 0 -7 

2 Holandia  146,073 6.3 38,002 3,844 7 -2 6 

3 Francja  131,122 5.6 27,157 4,828 8 1 1 

4 Szwecja  129,656 5.6 22,846 5,675 6 -4 1 

5 Czechy  83,395 3.6 19,396 4,300 9 -1 -1 

6 Wlk. Brytania  67,507 2.9 12,957 5,210 8 6 0 

7 Węgry 60,210 2.6 13,547 4,445 10 -4 -9 

8 Słowacja  59,066 2.5 16,212 3,643 12 4 6 

9 Belgia  54,516 2.3 10,248 5,320 4 -7 3 

10 Austria  51,239 2.2 10,026 5,111 12 4 -13 

 

Kolejna tabela przedstawia zestawienie głównych kierunków eksportu Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024 w ujęciu porównawczym. 
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Tabela 15 Najważniejsi importerzy polskich artykułów z żeliwa lub stali w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  1,660,189 2,194,741 2,414,369 2,373,742 2,321,991 

1 Niemcy  637,636 852,068 1,014,215 972,376 901,132 

2 Holandia  103,306 146,435 155,552 137,658 146,073 

3 Francja 92,031 123,582 128,623 129,222 131,122 

4 Szwecja  99,178 122,769 122,907 127,835 129,656 

5 Czechy  57,982 74,941 87,598 84,141 83,395 

6 Wlk. Brytania  42,236 79,627 71,491 67,715 67,507 

7 Węgry 40,024 57,585 67,089 66,429 60,210 

8 Słowacja  36,348 47,166 54,169 55,681 59,066 

9 Belgia 44,668 51,747 57,989 52,815 54,516 

10 Austria  32,872 46,379 56,868 58,682 51,239 

 

Eksport pozostałych artykułów z żeliwa lub stali, kutych lub tłoczonych (kod HS 7326 i 

pokrewne), stanowi istotny segment polskiego handlu zagranicznego – odpowiadamy za 3,3% 

światowego eksportu tego produktu, co plasuje nasz kraj na 5. miejscu w światowym 

eksporcie. Kierunki eksportowe w tej kategorii są skoncentrowane głównie w krajach 

europejskich, co odzwierciedla znaczenie Polski jako ogniwa w europejskich łańcuchach 

dostaw dla przemysłu motoryzacyjnego, maszynowego i infrastrukturalnego. 

Największym partnerem handlowym pozostają Niemcy, które od lat są głównym odbiorcą tych 

produktów. W 2024 roku import z Polski osiągnął poziom ponad 901 mln USD, co stanowiło 

blisko 39% całkowitego eksportu. Mimo lekkiego spadku wartości w stosunku do roku 2023, 

Niemcy utrzymują stabilną pozycję, z wysokim wolumenem importu i silnym 

zapotrzebowaniem na komponenty stalowe o zróżnicowanym przeznaczeniu. Warto 

odnotować, że także województwo podlaskie kieruje dużą część swojego eksportu do Niemiec 

– kraj ten odpowiadał za ponad 35% regionalnego eksportu w latach 2018–2022, a jego 

wartość wzrosła ponad dwukrotnie w analizowanym okresie, rosnąc z poziomu 19,3 mln zł w 

2018 roku do 43,3 mln zł w 2022 roku. 

Na drugim miejscu plasuje się Holandia, której import wzrósł z 103 mln USD w 2020 roku do 

146 mln USD w 2024 roku. Choć wzrost ten jest stopniowy, jego systematyczność świadczy o 

stabilnym zapotrzebowaniu i wysokim poziomie zaufania do polskich dostawców. Również 

dane regionalne potwierdzają istotność tego kierunku – województwo podlaskie wysłało do 

Holandii artykuły o wartości 6,6 mln zł w 2022 roku, co zapewniło temu krajowi 6. miejsce 

wśród najważniejszych odbiorców produktów z regionu, z udziałem 4,92%. 

Francja zajmuje trzecie miejsce w strukturze ogólnopolskiego eksportu – w 2024 roku wartość 

eksportu osiągnęła 131 mln USD, przy średniej dynamice wzrostu wynoszącej 8% rocznie w 
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latach 2020–2024. W podlaskim eksporcie udział Francji również jest zauważalny (zajmuje on 

7. miejsce), ze stałym wzrostem wartości od 2018 roku i poziomem 2,7 mln zł w 2022 roku. 

Szwecja, czwarte największe miejsce docelowe eksportu z Polski, wyróżnia się najwyższą 

wartością jednostkową (5 675 USD/tona), co świadczy o specjalistycznym charakterze 

importowanych wyrobów. W 2024 roku Szwecja sprowadziła z Polski produkty o wartości 

niemal 130 mln USD. Także województwo podlaskie zauważalnie zwiększało eksport do 

Szwecji, osiągając rekordowy poziom ponad 10,7 mln zł w 2022 roku, co czyni ten kierunek 

jednym z bardziej perspektywicznych dla regionu. 

Spośród pozostałych partnerów handlowych warto wymienić Węgry, których import w skali 

kraju wyniósł 60,2 mln USD w 2024 roku. W latach 2020–2022 notowano wzrost, jednak w 

ostatnich dwóch latach obserwowany jest spadek wartości, co może sugerować nasycenie 

rynku lub zmianę preferencji zakupowych. Niemniej jednak dla województwa podlaskiego 

Węgry również stanowiły istotny kierunek dla województwa podlaskiego (3. miejsce), 

odpowiadając za 7,3% całkowitego eksportu w analizowanym okresie, z wartością 8 mln zł w 

2022 roku. 

Warto zwrócić uwagę na stabilną obecność Wielkiej Brytanii, Czech, Słowacji, Belgii i Austrii – 

krajów, które choć nie dominują w strukturze eksportu, wykazują systematyczny popyt, co 

stwarza potencjał do dalszego rozwoju sprzedaży. Część z tych krajów, jak Austria i Wielka 

Brytania, charakteryzuje się stosunkowo wysoką wartością jednostkową importowanych 

produktów, co sugeruje potencjalną niszę na wyroby o większym stopniu przetworzenia. 

Podsumowując, Polska pozostaje ważnym eksporterem artykułów z żeliwa i stali w Europie. 

Wzrost wartości eksportu w większości analizowanych krajów, w tym w Niemczech, Holandii, 

Francji i Szwecji, potwierdza konkurencyjność polskich produktów. Województwo podlaskie, 

choć w mniejszej skali, dobrze wpisuje się w ten ogólnokrajowy trend, wykazując zbieżność 

kierunków eksportowych i rosnącą obecność na kluczowych rynkach. Dynamiczny rozwój 

relacji handlowych z rynkami zachodnimi oraz utrzymujący się popyt w Europie Środkowo-

Wschodniej stanowią solidną podstawę do dalszego rozwoju sektora.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 7610 – konstrukcje z aluminium 
 

Pełny opis kodu HS 7610 to „Konstrukcje z aluminium (z wyłączeniem budynków 

prefabrykowanych objętych pozycją 9406) i części takich konstrukcji (na przykład mosty i części 

mostów, wieże, maszty kratowe, dachy, szkielety konstrukcji dachów, drzwi i okna oraz ramy 

do nich i progi drzwiowe, balustrady, filary i kolumny); płyty, pręty, kształtowniki, rury i temu 

podobne, z aluminium, przygotowane do stosowania w konstrukcjach.” 

Tabela 16 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów konstrukcji z aluminium [źródło: opracowanie własne 

PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Belgia 32,38% 14 914 069,00 16 014 892,00 19 505 556,00 29 661 565,00 34 406 427,00 

2 Niemcy 10,03% 7 419 415,00 8 073 120,00 6 716 775,00 4 905 208,00 8 375 041,00 

3 Stany 

Zjednoczone 

8,28% 1 436 301,00 3 227 210,00 3 071 374,00 5 512 369,00 16 034 811,00 

4 Czechy 7,69% 3 339 391,00 5 005 279,00 4 044 989,00 5 294 164,00 9 528 026,00 

5 Litwa 5,67% 1 464 138,00 1 502 737,00 2 176 823,00 5 077 358,00 9 824 069,00 

6 Estonia 5,36% 1 502 913,00 1 769 966,00 2 850 914,00 4 602 491,00 8 224 587,00 

7 Francja 4,40% 3 120 192,00 3 042 567,00 2 136 843,00 2 310 715,00 4 962 811,00 

8 Węgry 4,22% 1 571 011,00 1 547 060,00 1 237 114,00 4 470 604,00 6 084 092,00 

9 Wielka 

Brytania 

4,05% 1 880 676,00 2 935 997,00 1 016 267,00 1 662 259,00 6 821 314,00 

10 Słowacja 4,01% 2 200 282,00 2 025 712,00 2 270 316,00 3 010 898,00 4 663 177,00 

 

Zdecydowanym liderem w tym segmencie pozostaje Belgia, której udział w całkowitym 

eksporcie wyniósł ponad 32%. Wartości eksportu do tego kraju systematycznie rosły, osiągając 

od niemal 15 mln zł w 2018 roku do ponad 34 mln zł w 2022 roku. Tak wyraźny wzrost świadczy 

o ugruntowanej pozycji podlaskich producentów na rynku belgijskim oraz o potencjale 

dalszego rozwoju współpracy. 

Na drugim miejscu uplasowały się Niemcy, z udziałem wynoszącym 10,03%. Choć wartości 

eksportu do tego kraju nie są tak imponujące jak w przypadku Belgii, to również wykazują 

tendencję wzrostową – szczególnie widoczną w ostatnich dwóch latach, co może sugerować 

powrót do wyższego poziomu zamówień po przejściowych spadkach.  

Trzecią pozycję zajmują Stany Zjednoczone, z udziałem ponad 8%. Eksport do USA znacząco 

wzrósł w 2022 roku, osiągając ponad 16 mln zł – niemal trzykrotnie więcej niż rok wcześniej. 

Może to świadczyć o rosnącym zainteresowaniu amerykańskiego rynku wysokiej jakości 

konstrukcjami aluminiowymi z Polski. 

Kolejne miejsca zajmują Czechy, Litwa, Estonia, Francja i Węgry, których udziały mieszczą się 

w przedziale od 4 do 8%. Warto zwrócić uwagę na stabilny eksport do Czech i Estonii, które 

regularnie importują produkty z Podlasia, utrzymując wartości zamówień na poziomie kilku 

milionów złotych rocznie. Litwa, choć zaczynała z niższego pułapu, w ostatnich dwóch latach 

również wykazywała wzrost zainteresowania, a eksport do tego kraju w 2022 roku przekroczył 
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8 mln zł. Francja i Węgry również utrzymują stabilne relacje handlowe, choć bez większych 

skoków wartości. 

Na końcu zestawienia znalazły się Wielka Brytania i Słowacja, z udziałami nieco powyżej 4%.  

Podsumowując, eksport konstrukcji aluminiowych z Podlasia cechuje się silną koncentracją na 

rynku belgijskim, który od lat stanowi kluczowy kierunek sprzedaży. Jednocześnie rosnące 

znaczenie rynku amerykańskiego i stabilna obecność w krajach Europy Środkowej i Północnej 

wskazują na dobre perspektywy dalszego wzrostu i dywersyfikacji tego segmentu produktów. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 17 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu konstrukcji z aluminium w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  1,369,295 100 142,113 9,635 13 8 1 

1 Niemcy  388,470 28.4 43,037 9,026 9 6 -1 

2 Belgia  122,652 9 10,631 11,537 17 8 17 

3 Francja  112,435 8.2 10,499 10,709 12 8 6 

4 Holandia  102,798 7.5 10,222 10,057 18 16 5 

5 Wlk. Brytania  82,867 6.1 8,263 10,029 17 12 4 

6 USA 77,881 5.7 7,083 10,995 33 20 -7 

7 Czechy  62,092 4.5 7,001 8,869 15 9 -13 

8 Słowacja  40,940 3 4,618 8,865 14 10 12 

9 Austria  39,509 2.9 4,098 9,641 25 23 -29 

10 Norwegia 36,897 2.7 4,211 8,762 6 -2 -11 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

  



 

Strona 41 z 77 

Tabela 18 Najważniejsi importerzy polskich konstrukcji z aluminium w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  828,768 1,074,371 1,347,877 1,356,717 1,369,295 

1 Niemcy  272,182 346,550 391,353 392,813 388,470 

2 Belgia  62,250 84,886 100,212 104,707 122,652 

3 Francja  69,297 88,850 104,017 106,270 112,435 

4 Holandia  56,725 62,855 88,436 97,713 102,798 

5 Wlk. Brytania  44,410 59,192 81,510 79,938 82,867 

6 USA 28,582 35,686 77,445 83,518 77,881 

7 Czechy  37,550 46,734 61,977 71,034 62,092 

8 Słowacja  23,263 29,709 39,394 36,434 40,940 

9 Austria  16,179 34,544 54,471 55,671 39,509 

10 Norwegia  28,928 36,326 42,805 41,590 36,897 

 

Eksport Polski stanowi 6,9% światowego eksportu tego produktu, co plasuje ją na 3. miejscu 

w światowym eksporcie – odgrywamy więc istotną rolę w europejskim eksporcie lekkich 

konstrukcji, dostarczając elementy aluminiowe do wielu gałęzi przemysłu, w tym 

budownictwa, energetyki, motoryzacji oraz infrastruktury. 

Największym odbiorcą polskich konstrukcji z aluminium pozostają Niemcy, które w 2024 roku 

zaimportowały produkty o wartości ponad 388 mln USD, co stanowi 28,4% całkowitego 

eksportu z Polski w tej kategorii. Ich zapotrzebowanie na lekkie i wytrzymałe materiały 

konstrukcyjne utrzymuje się na wysokim poziomie – zarówno w ujęciu wolumenowym, jak i 

wartościowym – mimo lekkiego spowolnienia w ostatnim roku. Niemcy od kilku lat są liderem 

tego segmentu, a średnioroczny wzrost eksportu w latach 2020–2024 wyniósł 9%. 

Na kolejnych miejscach plasują się Belgia i Francja. Belgia odpowiada za 8,9% eksportu, 

osiągając w 2024 roku wartość ponad 122 mln USD. Kraj ten systematycznie zwiększa import 

z Polski, notując roczny wzrost eksportu na poziomie 17%. Warto zauważyć, że także w danych 

regionalnych województwa podlaskiego Belgia odgrywa dominującą rolę – w latach 2018–2022 

odpowiadała za ponad 32% regionalnego eksportu, a wartość sprzedaży do tego kraju wzrosła 

z 14,9 mln zł w 2018 roku do ponad 34,4 mln zł w 2022 roku (wzrost o 130%). To potwierdza 

silne relacje handlowe i duże uzależnienie rynku belgijskiego od dostawców z Polski, również 

tych z regionów wschodnich. Co istotne, Belgia wykazuje najwyższą wartość jednostkową 

spośród dziesięciu czołowych importerów – 11 537 USD/tona – co sugeruje, że importowane 

produkty mają wysoki stopień przetworzenia lub są przeznaczone do zastosowań 

specjalistycznych. Francja natomiast odpowiada za 8,2% eksportu Polski, z wartością 112,4 

mln USD w 2024 roku i stabilnym, dodatnim trendem wzrostowym (średnio 12% rocznie w 

latach 2020–2024). Podobną tendencję widać w eksporcie z województwa podlaskiego, gdzie 
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Francja regularnie importuje konstrukcje aluminiowe o rosnącej wartości – od 3,1 mln zł w 

2018 roku do 4,9 mln zł w 2022 roku. 

Na kolejnych pozycjach znalazły się Holandia i Wielka Brytania. Holandia, choć z nieco 

mniejszym udziałem (7,5%), także utrzymuje silną pozycję jako importer konstrukcji z 

aluminium z Polski, z jednym z wyższych wskaźników wzrostu na poziomie 18% rocznie w 

analizowanym okresie. W 2024 roku import osiągnął poziom 102,2 mln USD. Wielka Brytania, 

z wartością importu na poziomie 82,8 mln USD w 2024 roku, wykazuje jeden z najwyższych 

wskaźników wzrostu – średnio 17% rocznie. Również dane z województwa podlaskiego 

potwierdzają istotność tego rynku – eksport do Wielkiej Brytanii wzrósł ponad trzykrotnie w 

latach 2018–2022. z poziomu 1,8 mln zł do 6,8 mln zł. 

W zestawieniu nie sposób pominąć Stanów Zjednoczonych, które – mimo niższego udziału 

(5,7%) – odpowiadają za import konstrukcji z aluminium o wartości 77,9 mln USD. Eksport do 

USA wzrósł z 28,6 mln USD w 2020 roku, co pokazuje skuteczną ekspansję polskich produktów 

poza Europę. Dodatkowo, kierunek ten cechował się w analizowanym okresie najwyższym 

wzrostem wartości eksportu, odpowiednio 33% rocznie, jak i jednym z wyższych wzrostów 

ilości eksportu, odpowiednio 20% rocznie. W danych regionalnych również widoczny jest 

znaczący wzrost – w woj. podlaskim USA odpowiadały za blisko 8,3% wartości eksportu, z 

rekordowym poziomem ponad 16 mln zł w 2022 roku. 

Wśród pozostałych istotnych odbiorców konstrukcji z aluminium należy wymienić Czechy i 

Słowację, które choć mają mniejszy udział (odpowiednio 5,7% i 3%), wykazują stabilne 

zainteresowanie polskimi wyrobami. Eksport do Czech wzrósł w analizowanym okresie o 65% 

(przeciętnie 15% rocznie), natomiast do Słowacji – mimo lekkiego spowolnienia – o 75% 

(przeciętnie 14% rocznie). 

Podsumowując, polski eksport konstrukcji z aluminium rozwija się w sposób zrównoważony i 

stabilny, ze szczególnym naciskiem na rynki europejskie. Niemcy, Belgia, Francja i Holandia 

pozostają kluczowymi partnerami, a silna obecność Polski na tych rynkach potwierdza jej rolę 

jako dostawcy komponentów o wysokiej jakości i wartości. Dane z województwa podlaskiego 

wskazują na duże zbieżności kierunków eksportowych z trendami krajowymi, co pokazuje, że 

także eksporterzy regionalni skutecznie wpisują się w globalne łańcuchy dostaw konstrukcji 

aluminiowych.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 8302 – oprawy i okucia 
 

Pełny opis kodu HS 8302 to „Oprawy, okucia i podobne artykuły z metalu nieszlachetnego, 

nadające się do mebli, drzwi, schodów, okien, żaluzji, nadwozi pojazdów, wyrobów rymarskich, 

waliz, kufrów, kasetek lub temu podobnych; wieszaki, podpórki i podobne uchwyty z metalu 

nieszlachetnego; kółka samonastawne z zamocowaniem, z metalu nieszlachetnego; 

automatyczne urządzenia do zamykania drzwi z metalu nieszlachetnego.” 

Tabela 19 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów opraw i okuć [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Białoruś 24,70% 6 354 606,00 6 115 225,00 6 453 021,00 6 968 039,00 6 041 765,00 

2 Litwa 15,73% 2 188 085,00 3 700 107,00 4 076 018,00 5 318 648,00 5 044 774,00 

3 Rosja 10,76% 2 035 804,00 2 437 627,00 1 947 826,00 1 882 950,00 5 606 404,00 

4 Niemcy 9,34% 806 077,00 2 527 055,00 2 879 171,00 2 607 983,00 3 249 540,00 

5 Łotwa 7,44% 1 912 001,00 1 665 349,00 1 654 753,00 1 592 024,00 2 793 678,00 

6 Słowacja 5,43% 235 180,00 202 078,00 157 283,00 231 941,00 6 189 034,00 

7 Estonia 4,59% 563 445,00 636 866,00 802 481,00 1 988 103,00 1 941 625,00 

8 Szwecja 4,24% 1 027 710,00 1 176 044,00 888 112,00 1 498 354,00 889 199,00 

9 Wielka 

Brytania 

3,01% 258 992,00 409 860,00 519 655,00 1 176 336,00 1 525 391,00 

10 Mołdawia 2,73% 599 364,00 586 506,00 498 510,00 714 553,00 1 132 476,00 

 

W analizowanym okresie największym partnerem handlowym w tej kategorii artykułów 

metalowych była Białoruś, która odpowiadała za blisko 25% całkowitego eksportu we 

wskazanej kategorii wyrobów. Eksport do tego kraju utrzymywał się na relatywnie stabilnym 

poziomie, oscylując wokół 6 milionów złotych rocznie, co świadczy o trwałych relacjach 

handlowych pomimo zmiennych uwarunkowań geopolitycznych. 

Drugie miejsce zajęła Litwa, z udziałem blisko 16%. Wartości eksportu do tego kraju również 

charakteryzowały się stabilnością i stopniowym wzrostem – od niespełna 2,2 mln zł w 2018 

roku do ponad 5 mln zł w 2022 roku. Takie wyniki mogą świadczyć o systematycznym 

zwiększaniu udziału litewskich importerów w regionalnym łańcuchu dostaw.  

Rosja, która uplasowała się na trzeciej pozycji z udziałem 10,76%, notowała wzrost wartości 

eksportu w pierwszych latach, osiągając najwyższy poziom w 2022 roku, pomimo 

niesprzyjających okoliczności politycznych. 

W dalszej kolejności znalazły się Niemcy, Łotwa i Słowacja. Niemcy odpowiadały za ponad 9% 

eksportu i notowały stabilny wzrost wartości – od 800 tys. zł w 2018 roku do ponad 3,2 mln zł 

w 2022 roku. Łotwa, z udziałem 7,44%, również wykazywała stałą obecność wśród głównych 

odbiorców, choć wartości eksportu wahały się w zależności od roku. Słowacja miała nieco 

niższy, ale nadal istotny udział – 5,43% – z zauważalnym wzrostem zamówień w ostatnim roku 

analizy, przekraczającym poziom 6 mln zł. 

Pozostałe kraje, takie jak Estonia, Szwecja, Wielka Brytania i Mołdawia, odpowiadały za 

mniejszy udział w eksporcie – poniżej 5% każdy. Estonia i Szwecja wykazywały systematyczny 
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wzrost zainteresowania podlaskimi produktami, zwłaszcza w latach 2021–2022. Wielka 

Brytania również zanotowała wzrost importu, szczególnie widoczny w 2022 roku, kiedy 

wartość eksportu przekroczyła 1,5 mln zł. Mołdawia, choć zamyka zestawienie, odnotowała 

wyraźny skok wartości zamówień w 2022 roku, co może wskazywać na rozwój nowych kanałów 

dystrybucji. 

Podsumowując, eksport opraw i okuć z województwa podlaskiego koncentrował się głównie 

na rynkach wschodnich, z wyraźnym wskazaniem na Białoruś i Litwę jako kluczowych 

odbiorców. Niemcy i Rosja również pozostają istotnymi partnerami, a rosnąca obecność 

krajów skandynawskich i Europy Zachodniej może stanowić podstawę do dalszej 

dywersyfikacji kierunków eksportowych w tej kategorii artykułów metalowych w przyszłości. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 20 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu opraw i okuć w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  1,100,654 100 151,798 7,251 5 -1 3 

1 Niemcy  264,083 24 41,148 6,418 2 -1 -4 

2 Rosja  76,492 6.9 9,260 8,260 4 -4 -7 

3 Francja  61,997 5.6 9,286 6,676 17 10 8 

4 Czechy  61,932 5.6 8,276 7,483 3 -1 10 

5 Rumunia  56,836 5.2 10,276 5,531 6 0 12 

6 Włochy 56,044 5.1 7,152 7,836 10 4 -14 

7 Słowacja  42,194 3.8 7,241 5,827 3 -2 1 

8 Ukraina 37,610 3.4 4,621 8,139 0 -9 15 

9 Wlk. Brytania 36,026 3.3 3,499 10,296 4 -6 11 

10 Litwa 35,128 3.2 4,245 8,275 10 0 -2 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 
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Tabela 21 Najważniejsi importerzy polskich opraw i okuć w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość 

eksportu w 2020 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2021 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2022 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2023 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2024 

(w tys. USD) 

0 Świat  837,605 1,107,442 1,020,347 1,068,719 1,100,654 

1 Niemcy  223,251 304,488 288,295 275,533 264,083 

2 Rosja 61,884 84,238 70,184 81,912 76,492 

3 Francja  32,112 45,651 54,478 57,222 61,997 

4 Czechy  50,143 64,873 62,108 56,524 61,932 

5 Rumunia  42,774 50,491 46,419 50,695 56,836 

6 Włochy  37,993 54,032 56,674 65,185 56,044 

7 Słowacja  34,228 45,385 43,876 41,690 42,194 

8 Ukraina 31,100 45,451 24,910 32,588 37,610 

9 Wlk. Brytania  27,002 39,108 35,353 32,555 36,026 

10 Litwa 22,946 31,485 32,149 35,685 35,128 

 

Eksport opraw i okuć (obejmujących m.in. elementy złączne, zawiasy, zamki czy klamki – HS 

8302) stanowi istotny segment w strukturze sprzedaży zagranicznej krajowego przemysłu 

metalowego, odpowiadając jednocześnie za 2,6% światowego eksportu tego produktu, co 

plasuje Polskę na 8. miejscu w światowym eksporcie. 

Największym odbiorcą polskich opraw i okuć pozostają Niemcy, z wartością importu na 

poziomie 264 mln USD i udziałem wynoszącym 24% całego eksportu. Pomimo lekkiego spadku 

względem lat 2021–2023, Niemcy pozostają kluczowym partnerem handlowym dla Polski w 

tej kategorii. Eksport do tego kraju charakteryzuje się wysokim wolumenem (ponad 41 tys. 

ton) i umiarkowaną wartością jednostkową (6 418 USD/tona), co świadczy o dużej 

różnorodności produktów i znaczącym udziale produktów standardowych. Również w 

eksporcie województwa podlaskiego Niemcy mają istotne znaczenie – w latach 2018–2022 kraj 

ten zajął czwarte miejsce, z systematycznie rosnącą wartością eksportu, która w 2022 roku 

przekroczyła 3,2 mln zł. 

Na drugim miejscu uplasowała się Rosja, z eksportem o wartości 76,5 mln USD w 2024 roku, 

co stanowi 6,9% udziału w polskim eksporcie. Choć w latach 2021–2022 eksport do Rosji 

notował spadki, w kolejnych latach udało się utrzymać stabilny poziom dostaw. W woj. 

podlaskim Rosja odgrywała ważną rolę – zajmując trzecie miejsce w rankingu odbiorców, z 

wartością eksportu na poziomie ponad 5,6 mln zł w 2022 roku, co wskazuje na długofalową 

współpracę, choć jej dalszy rozwój jest mało prawdopodobny. 

W dalszej kolejności znajdują się kraje unijne, takie jak Francja, Czechy, Rumunia i Włochy, 

których udział w eksporcie Polski waha się między 5 a 5,6%. Eksport do Francji w szczególności 

cechuje się dodatnią dynamiką – wartość wzrosła z 32 mln USD w 2020 r. do niemal 62 mln 

USD w 2024 r. (wzrost o 17% rocznie). 
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Warto również zwrócić uwagę na rosnącą rolę Słowacji, która odpowiada za prawie 4% 

eksportu opraw i okuć z Polski. Wartość eksportu do tego kraju wzrosła z 34 mln USD w 2020 

roku do ponad 42 mln USD w 2024 roku. Województwo podlaskie także wskazuje na istotność 

tego kierunku, z dynamicznym wzrostem eksportu do poziomu ponad 6,1 mln zł w 2022 roku, 

co czyni Słowację szóstym najważniejszym partnerem regionu. 

Ukraina, mimo trudnej sytuacji geopolitycznej, pozostaje jednym z dziesięciu największych 

importerów polskich okuć. W 2024 roku zaimportowała produkty o wartości 37,6 mln USD, co 

wskazuje na relatywnie wysoką odporność handlu na warunki zewnętrzne oraz możliwe 

wykorzystanie polskich produktów w odbudowie infrastruktury.  

Wielka Brytania i Litwa to kolejne kraje, w których odnotowano wzrost importu z Polski. W 

2024 roku eksport do Wielkiej Brytanii osiągnął 36 mln USD, a do Litwy – 35 mln USD. Dla 

województwa podlaskiego Litwa była drugim najważniejszym kierunkiem eksportu w latach 

2018–2022, z udziałem 15,73% i imponującym wzrostem wartości – od 2,1 mln zł w 2018 roku 

do ponad 5,6 mln zł w 2022 roku, z kolei Wielka Brytania uplasowała się na 9. miejscu z 

udziałem 3% i wzrostem wartości importu z 258 tys. zł do 1,5 mln zł w analogicznym okresie. 

Podsumowując, eksport opraw i okuć z Polski rozwija się w sposób stabilny, z wyraźnym 

ukierunkowaniem na rynki unijne oraz silną obecnością w Europie Środkowo-Wschodniej. 

Liderami pozostają Niemcy, Rosja, Francja i Czechy, natomiast kraje takie jak Słowacja, Ukraina 

i Litwa wykazują rosnący potencjał importowy. Dane z województwa podlaskiego potwierdzają 

zgodność kierunków eksportowych z ogólnopolskimi trendami, podkreślając znaczenie relacji 

transgranicznych i regionalnych w rozwoju sektora.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 8708 – części i akcesoria do pojazdów 

silnikowych objętych pozycjami od 8701 do 8705 
 

Kod HS 8708 obejmuje wszelkie części i akcesoria do pojazdów silnikowych określonych 

poniższymi kodami HS:  

• 8701 - Ciągniki (inne niż ciągniki objęte pozycją 8709) 

• 8702 - Pojazdy silnikowe do przewozu dziesięciu lub więcej osób razem z kierowcą 

• 8703 - Samochody i pozostałe pojazdy silnikowe przeznaczone zasadniczo do 

przewozu osób (inne niż te objęte pozycją 8702), włącznie z samochodami osobowo-

towarowymi (kombi) oraz samochodami wyścigowymi 

• 8704 - Pojazdy silnikowe do transportu towarów 

• 8705 - Pojazdy silnikowe specjalnego przeznaczenia, inne niż te zasadniczo 

przeznaczone do przewozu osób lub towarów (na przykład pojazdy pogotowia 

technicznego, dźwigi samochodowe, pojazdy strażackie, betoniarki samochodowe, 

zamiatarki, polewaczki, przewoźne warsztaty, ruchome stacje radiologiczne) 

Tabela 22 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów części i akcesoriów do pojazdów silnikowych [źródło: 

opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Rosja 17,92% 15 370 643,00 31 592 743,00 43 154 259,00 47 023 244,00 32 112 574,00 

2 Francja 9,77% 7 367 548,00 8 462 338,00 15 059 575,00 25 669 077,00 35 741 012,00 

3 Stany 

Zjednoczone 

7,23% 7 532 217,00 9 684 702,00 10 644 139,00 15 876 576,00 24 565 045,00 

4 Niemcy 7,04% 9 632 472,00 12 638 002,00 11 729 426,00 17 812 731,00 14 677 096,00 

5 Wielka 

Brytania 

5,05% 8 271 936,00 8 310 266,00 7 943 176,00 10 866 702,00 12 263 568,00 

6 Finlandia 4,92% 8 167 179,00 7 438 424,00 8 316 553,00 10 468 015,00 12 033 549,00 

7 Czechy 4,49% 8 337 546,00 5 978 019,00 6 677 690,00 9 580 862,00 11 878 703,00 

8 Ukraina 3,84% 12 310 714,00 8 008 641,00 4 419 512,00 8 204 079,00 3 349 901,00 

9 Włochy 3,22% 4 340 474,00 3 845 288,00 3 664 770,00 6 611 309,00 11 929 588,00 

10 Holandia 3,11% 2 696 389,00 1 950 837,00 2 686 220,00 6 778 655,00 15 307 888,00 

11 Australia 3,10% 969 859,00 2 605 240,00 4 481 329,00 8 291 971,00 12 956 357,00 

12 Bułgaria 2,09% 4 814 513,00 5 008 505,00 2 810 893,00 3 651 570,00 3 501 295,00 

13 Kazachstan 2,01% 1 016 049,00 916 359,00 853 563,00 36 899,00 16 198 796,00 

14 Białoruś 1,90% 2 272 897,00 2 673 083,00 2 716 722,00 2 654 982,00 7 640 926,00 

15 Norwegia 1,87% 3 414 381,00 3 650 734,00 3 329 448,00 3 958 948,00 3 307 695,00 

 

Na pierwszym miejscu znalazła się Rosja, która odpowiadała za blisko 18% całkowitego 

eksportu w analizowanym okresie. Eksport na ten rynek był wysoki i stabilny, osiągając 

rekordowy poziom w 2021 roku, kiedy przekroczył 47 mln zł, a mimo napiętej sytuacji 

politycznej w 2022 roku utrzymał się na bardzo wysokim poziomie ponad 32 mln zł. 

Drugim największym odbiorcą była Francja, z udziałem wynoszącym niemal 10%. Eksport do 

tego kraju dynamicznie rósł – od około 7,3 mln zł w 2018 roku do ponad 35,7 mln zł w 2022 
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roku – co czyni Francję jednym z najszybciej rozwijających się kierunków eksportowych w tym 

segmencie.  

Na trzecim miejscu uplasowały się Stany Zjednoczone, których udział wyniósł 7,23%. Również 

w tym przypadku odnotowano wyraźny wzrost – z niespełna 7,5 mln zł w 2018 roku do ponad 

24,5 mln zł w 2022 roku. Taka dynamika wskazuje na wzrost rozpoznawalności i 

konkurencyjności podlaskich części samochodowych na rynku amerykańskim. 

Niemcy znalazły się na czwartej pozycji, odpowiadając za nieco ponad 7% eksportu. Eksport 

do tego kraju wykazywał stały wzrost, osiągając w 2022 roku wartość przekraczającą 

14,6 mln zł. Z kolei Wielka Brytania, Finlandia, Czechy i Ukraina miały udziały w przedziale 3,8–

5%. Każdy z tych rynków wykazuje stabilne zainteresowanie produktami z Podlasia, z 

widocznymi wzrostami zwłaszcza w ostatnich dwóch latach. Eksport do Ukrainy, mimo 

wybuchu wojny, utrzymał się na wysokim poziomie, z wynikiem prawie 3,5 mln zł w 2022 roku. 

Pozostałe kraje – Włochy, Holandia, Australia, Bułgaria, Kazachstan, Białoruś i Norwegia – mają 

mniejszy udział w eksporcie, jednak w wielu przypadkach zauważalne są wyraźne wzrosty. 

Przykładem może być Australia, która w 2022 roku zaimportowała części i akcesoria za ponad 

12,9 mln zł, co plasuje ją wyżej niż wiele krajów z większym historycznym udziałem.  

Równie zaskakująco prezentuje się Kazachstan, który w 2022 roku odnotował gwałtowny 

wzrost wartości importu do ponad 16 mln zł, pomimo relatywnie niskich wartości w 

poprzednich latach. Podobnie Białoruś, która po spadkach odnotowała silne odbicie, osiągając 

w ostatnim roku analizowanego okresu eksport przekraczający 7,6 mln zł. Powyższe wzrosty 

mogą być spowodowane przesunięciem eksportu do Rosji za pośrednictwem tych krajów, 

celem ominięcia sankcji nałożonych na Rosję. 

Podsumowując, eksport części i akcesoriów do pojazdów silnikowych z województwa 

podlaskiego cechuje się znacznym zróżnicowaniem geograficznym i dynamicznymi wzrostami 

w większości krajów. Choć Rosja pozostawała największym odbiorcą, rosnące znaczenie 

Francji, USA i Niemiec wskazuje na przesuwanie się ciężaru eksportu na bardziej stabilne i 

rozwinięte rynki, co może mieć pozytywne znaczenie z punktu widzenia dalszego rozwoju i 

bezpieczeństwa handlowego. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 
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Tabela 23 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu części i akcesoria do pojazdów silnikowych w 2024 

[źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  18,970,253 100 2,232,657 8,497 12 8 4 

1 Niemcy  7,410,221 39.1 924,804 8,013 17 14 15 

2 Czechy  1,730,707 9.1 207,317 8,348 11 7 1 

3 Słowacja  1,218,861 6.4 159,463 7,644 8 7 -8 

4 Francja 1,035,427 5.5 116,749 8,869 22 15 0 

5 Wlk. Brytania  883,829 4.7 91,850 9,623 12 6 -3 

6 Hiszpania 827,141 4.4 89,561 9,236 7 8 1 

7 Włochy  779,751 4.1 119,889 6,504 6 0 -18 

8 Szwecja  706,564 3.7 73,222 9,650 9 8 -3 

9 Belgia  530,803 2.8 58,464 9,079 4 5 -3 

10 Rumunia  466,478 2.5 45,972 10,147 9 3 13 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

Tabela 24 Najważniejsi importerzy polskich części i akcesoria do pojazdów silnikowych w latach 2020-2024 

[źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość eksportu 

w 2020 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2021 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2022 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2023 (w tys. 

USD) 

Wartość eksportu 

w 2024 (w tys. 

USD) 

0 Świat  12,260,211 14,268,782 15,240,327 18,252,632 18,970,253 

1 Niemcy  4,029,693 4,501,495 4,930,901 6,443,116 7,410,221 

2 Czechy  1,114,532 1,403,489 1,550,386 1,722,041 1,730,707 

3 Słowacja  929,946 1,063,847 1,133,799 1,320,938 1,218,861 

4 Francja  466,889 678,361 932,324 1,035,475 1,035,427 

5 Wlk. Brytania  606,883 638,135 665,733 908,912 883,829 

6 Hiszpania  646,940 657,003 758,155 815,085 827,141 

7 Włochy  648,416 771,596 825,810 946,119 779,751 

8 Szwecja  498,834 630,889 635,841 731,698 706,564 

9 Belgia  462,128 499,050 502,459 549,669 530,803 

10 Rumunia  330,554 349,444 368,552 411,394 466,478 
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Eksport części i akcesoriów do pojazdów silnikowych z Polski (HS 8708) stanowi jeden z 

najważniejszych filarów krajowego handlu zagranicznego, odpowiadając za 4% światowego 

eksportu tego produktu, co plasuje Polskę na 7. miejscu w światowym eksporcie.  

Największym odbiorcą polskich części i akcesoriów motoryzacyjnych są Niemcy, 

odpowiadające za 39,1% całkowitego eksportu w tej kategorii. W 2024 roku wartość eksportu 

na ten rynek przekroczyła 7,4 mld USD. Wzrost był systematyczny – od 4 mld USD w 2020 roku 

– i przyspieszył zwłaszcza po 2022 roku, czemu towarzyszył także wyraźny wzrost ilości 

eksportowanych towarów, wynoszący 14% rocznie. Polska dostarcza na rynek niemiecki 

przede wszystkim komponenty o wysokim stopniu przetworzenia, co potwierdza średnia 

wartość jednostkowa na poziomie 8 013 USD/tona. 

Na kolejnych miejscach uplasowały się Czechy i Słowacja – odpowiednio z udziałami 9,1% i 

6,4%. Eksport do Czech w 2024 roku wyniósł 1,73 mld USD, a do Słowacji ponad 1,2 mld USD. 

Oba kraje należą do kluczowych ogniw europejskiego przemysłu motoryzacyjnego, co znajduje 

odzwierciedlenie w stabilnym i wysokim popycie na polskie komponenty. Choć w przypadku 

Słowacji w ostatnim roku zaobserwowano lekkie spowolnienie, wieloletni trend pozostaje 

wzrostowy. 

Warto podkreślić istotne znaczenie Francji, która w 2024 roku zaimportowała z Polski części 

motoryzacyjne o wartości ponad 1 mld USD, co stanowi 5,5% eksportu. W porównaniu do 2020 

roku (469 mln USD) oznacza to wzrost ponad dwukrotny.  

Wielka Brytania, z eksportem o wartości 883,8 mln USD, pozostaje stabilnym partnerem, z 

dodatnią dynamiką wzrostu i jednym z najwyższych wskaźników wartości jednostkowej (9 623 

USD/tona). Wskazuje to na eksport wyrobów bardziej zaawansowanych technologicznie, 

dostosowanych do potrzeb brytyjskiego rynku motoryzacyjnego. 

Hiszpania i Włochy to kolejne kraje, które w 2024 roku odpowiadały za znaczące wartości 

eksportu – odpowiednio 827 i 779 mln USD. Szczególnie Hiszpania wyróżnia się wysokim 

wzrostem – z poziomu 646 mln USD w 2020 roku – co może świadczyć o rozwoju przemysłu 

komponentów OEM (original equipment manufacturer) i aftermarket w tym kraju. Włochy z 

kolei od lat stanowią stabilnego odbiorcę, utrzymując udział na poziomie około 4%. 

W strukturze ogólnokrajowej warto również wymienić Szwecję, Belgię i Rumunię, które – choć 

z niższym udziałem (od 2 do 3%) – wykazują stabilną dynamikę wzrostu. Szczególnie Rumunia, 

z wartością importu przekraczającą 466 mln USD w 2024 roku, wykazuje oznaki rosnącego 

popytu (13% wzrost wartości eksportu w latach 2023-2024), co może być związane z rozwojem 

krajowego montażu i inwestycjami w lokalny przemysł motoryzacyjny. 

W odniesieniu do danych regionalnych województwa podlaskiego zauważalne są pewne 

zbieżności z trendami krajowymi. Największymi odbiorcami komponentów motoryzacyjnych z 

Podlasia w latach 2018–2022 były Rosja, Francja, Stany Zjednoczone i Niemcy. Szczególnie 

Francja i Niemcy, które są także liderami w skali ogólnopolskiej, miały znaczący udział w 

eksporcie regionalnym. W 2022 roku eksport na rynek niemiecki wyniósł ponad 14 mln zł, a 

do Francji – ponad 35 mln zł. USA, choć nieobecne w czołówce ogólnokrajowej w 2024 r., dla 
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województwa podlaskiego miały kluczowe znaczenie, odpowiadając za 7,2% całkowitego 

eksportu regionalnego w analizowanym okresie. 

Podsumowując, Polska jest jednym z kluczowych graczy na europejskim rynku dostaw części 

do pojazdów silnikowych, a eksport w tym sektorze charakteryzuje się stabilnym i wysokim 

tempem wzrostu. Dominująca pozycja Niemiec, silna obecność Czech, Francji i Słowacji, a 

także rozwój współpracy z krajami Europy Południowej i Wschodniej świadczą o wysokim 

poziomie specjalizacji i zaufaniu do polskich producentów. Dane regionalne pokazują, że 

województwo podlaskie dobrze wpisuje się w te tendencje, utrzymując istotne kierunki 

eksportowe pokrywające się z ogólnokrajowymi priorytetami handlowymi.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 8903 – jachty i pozostałe jednostki 

pływające, wypoczynkowe lub sportowe; łodzie wioślarskie i kajaki 
 

Tabela 25 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów jachtów i pozostałych jednostek pływających, 

wypoczynkowych lub sportowych [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-

2022 (%) 

2018 (w PLN) 2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Norwegia 26,55% 58 102 811,00 55 077 778,00 52 581 449,00 80 503 781,00 97 275 120,00 

2 Finlandia 13,28% 21 799 089,00 10 102 657,00 9 591 518,00 52 548 469,00 77 800 753,00 

3 Niemcy 12,21% 20 238 783,00 21 986 827,00 33 321 338,00 34 554 780,00 47 914 322,00 

4 Szwecja 10,93% 18 066 430,00 19 741 490,00 25 575 945,00 33 285 070,00 44 791 727,00 

5 Francja 8,84% 14 948 149,00 21 254 700,00 21 350 546,00 23 818 734,00 33 030 913,00 

6 Hiszpania 5,32% 3 325 883,00 10 185 326,00 17 941 920,00 14 492 591,00 22 838 611,00 

7 Wielka 

Brytania 

4,84% 10 466 010,00 18 700 990,00 20 444 019,00 3 239 452,00 9 795 207,00 

8 Grecja 3,40% 6 214 689,00 8 673 104,00 9 382 205,00 10 549 964,00 9 230 018,00 

9 Włochy 2,29% 771 681,00 3 242 357,00 7 141 305,00 7 428 761,00 11 100 494,00 

10 Holandia 1,80% 2 663 529,00 3 443 047,00 4 629 681,00 5 564 013,00 7 006 200,00 

 

Zdecydowanym liderem eksportu artykułów z gamy jachtów i pozostałych jednostek 

pływających jest Norwegia, która odpowiada za ponad 26% całkowitego eksportu w tym 

okresie. Wartości eksportu do tego kraju utrzymywały się na bardzo wysokim poziomie – od 

ponad 52 mln zł w 2020 roku do 97 mln zł w 2022 roku. Tak wysoka i rosnąca dynamika 

świadczy o silnym popycie na podlaskie jednostki pływające oraz o ugruntowanej pozycji 

polskich producentów na norweskim rynku rekreacyjnym i sportowym. 

Drugie miejsce zajmuje Finlandia, z udziałem wynoszącym 13,28%. Eksport do tego kraju 

również wykazuje rosnącą tendencję – w 2022 roku przekroczył 77 mln zł, co oznacza niemal 

czterokrotny wzrost w porównaniu do wartości z 2018 roku. Wysoka jakość polskich 

produktów oraz bliskość geograficzna mogą stanowić kluczowe czynniki sprzyjające rozwojowi 

tej współpracy.  

Na trzecim miejscu znalazły się Niemcy, z udziałem przekraczającym 12%. Eksport do tego 

kraju również wzrastał – z około 20 mln zł w 2018 roku do ponad 47 mln zł w 2022 roku – co 

czyni go istotnym i stabilnym rynkiem zbytu. 

Kolejne pozycje zajmują Szwecja i Francja, które odpowiadają za odpowiednio 10,93% i 8,84% 

eksportu. Oba kraje utrzymywały wysoki poziom zamówień przez cały analizowany okres. 

Szwecja w 2022 roku zaimportowała jachty i inne jednostki pływające z Podlasia o wartości 

przekraczającej 44 mln zł, a Francja – ponad 33 mln zł.  

Hiszpania, Wielka Brytania, Grecja, Włochy i Holandia, mimo mniejszych udziałów, również 

wykazują regularne i często rosnące wartości eksportu, co może świadczyć o rosnącym 

zainteresowaniu produktami z województwa podlaskiego w zachodniej i południowej Europie. 



 

Strona 53 z 77 

Szczególnie widoczny jest wzrost eksportu do Holandii, który w 2022 roku osiągnął rekordowe 

7 mln zł, co stanowi niemal trzykrotność wartości z 2018 roku. 

Podsumowując, eksport jachtów i jednostek pływających z województwa podlaskiego w 

ostatnich latach koncentrował się głównie na krajach Europy Północnej i Zachodniej, z 

Norwegią i Finlandią na czele. Widoczna jest również tendencja wzrostowa na większości 

rynków, co wskazuje na konkurencyjność polskiej produkcji w tym segmencie oraz rosnącą 

rozpoznawalność marki „Made in Podlaskie” na europejskim rynku rekreacyjno-żeglarskim. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 

Tabela 26 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu jachtów w 2024 [źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu w 

2024 r. (w 

tys. USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  1,130,043 100 31,477 35,901 14 2 -13 

1 USA  304,385 26.9 6,269 48,554 34 24 -5 

2 Niemcy  124,362 11 4,917 25,292 2 -5 -22 

3 Holandia  79,870 7.1 2,741 29,139 13 -1 -8 

4 Francja  79,483 7 2,639 30,119 3 -10 -30 

5 Turcja 52,389 4.6 1,400 37,421 33 21 9 

6 Malta  47,674 4.2 748 63,735 102 84 796 

7 Finlandia  45,966 4.1 1,561 29,447 35 24 4 

8 Hiszpania 45,225 4 1,445 31,298 13 2 27 

9 Wlk. Brytania  40,746 3.6 1,127 36,154 18 -3 -49 

10 Norwegia  34,281 3 951 36,047 -13 -22 -16 

 

Następna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

  



 

Strona 54 z 77 

Tabela 27 Najważniejsi importerzy polskich jachtów w latach 2020-2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość 

eksportu w 2020 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2021 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2022 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2023 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2024 

(w tys. USD) 

0 Świat  680,395 943,746 1,161,343 1,300,199 1,130,043 

1 USA  100,431 160,408 220,467 322,005 304,385 

2 Niemcy  115,373 147,293 158,329 159,177 124,362 

3 Holandia  44,895 77,536 81,865 86,753 79,870 

4 Francja  74,920 90,994 96,284 113,093 79,483 

5 Turcja  17,361 24,887 39,413 48,110 52,389 

6 Malta  8,237 157 10,433 5,323 47,674 

7 Finlandia  11,202 36,340 48,601 44,409 45,966 

8 Hiszpania  25,194 32,794 28,422 35,663 45,225 

9 Wlk. Brytania  23,350 48,089 69,548 79,975 40,746 

10 Norwegia  51,130 76,990 80,760 40,852 34,281 

 

Eksport jachtów i jednostek pływających z Polski (kategoria HS 8903) to dynamicznie 

rozwijający się segment gospodarki, który łączy produkcję wysoko przetworzonych dóbr z 

prestiżem międzynarodowej obecności polskich marek. W 2024 roku wartość tego eksportu 

wyniosła ponad 1,13 mld USD, stanowiąc 4,7% światowego eksportu tego produktu, co plasuje 

Polskę na 7. miejscu. 

Liderem wśród importerów polskich jachtów są Stany Zjednoczone, które odpowiadają za 

blisko 27% całkowitego eksportu w tej kategorii. W 2024 roku wartość eksportu do USA 

wyniosła 304,4 mln USD, co oznacza niemal trzykrotny wzrost w porównaniu do 2020 roku. 

Rynek amerykański charakteryzuje się jedną z najwyższych wartości jednostkowych 

importowanych jachtów (ponad 48 500 USD/tona - wyższy wynik ma jedynie Malta z wartością 

63 735 USD/tona), co wskazuje na zainteresowanie jednostkami luksusowymi oraz na wysokie 

wymagania jakościowe spełniane przez polskich producentów. 

Drugim co do wielkości rynkiem są Niemcy, z eksportem na poziomie 124,4 mln USD w 2024 

roku i udziałem 11%. Choć tempo wzrostu w ostatnich latach wyhamowało, Niemcy pozostają 

kluczowym partnerem z uwagi na bliskość geograficzną, dużą liczbę prywatnych armatorów 

oraz rozwiniętą infrastrukturę marin i przystani. Eksport do tego kraju notuje umiarkowane, 

ale stabilne wartości, co sugeruje długoterminową współpracę i wysokie zaufanie do polskich 

producentów. 

Na trzecim miejscu znajduje się Holandia, z importem na poziomie blisko 80 mln USD w 2024 

roku. Mimo niewielkich wahań, trend pozostaje dodatni. Holandia charakteryzuje się 

stosunkowo niższą wartością jednostkową w tym okresie (ok. 29 tys. USD/tona), co może 

wskazywać na przewagę mniej zaawansowanych technologicznie łodzi. 
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Wysokie wartości eksportu notują również Francja i Turcja – odpowiednio 79,4 mln USD i 52,4 

mln USD. W przypadku Francji wartość eksportu utrzymuje się na stabilnym, ale obniżającym 

się poziomie od 2020 roku (spadek ilości eksportu o 10% rocznie). Turcja natomiast wykazuje 

rosnące zapotrzebowanie (wzrost ilości o 21% rocznie), co może wiązać się z rozwojem sektora 

turystycznego i coraz liczniejszymi inwestycjami w infrastrukturę rekreacyjną.  

Zgodnie z danymi ogólnokrajowymi, znaczący udział w eksporcie mają także Malta, Finlandia, 

Hiszpania, Wielka Brytania oraz Norwegia. Choć ich udział jest mniejszy (od 3 do 5%), rynki te 

wykazują specyficzne zapotrzebowanie – często skoncentrowane są na jednostkach 

specjalistycznych lub dostosowanych do warunków lokalnych (np. jachty morskie, łodzie 

kabinowe, jednostki przystosowane do chłodniejszych klimatów). Liderem wzrostów jest tutaj 

Malta, która w latach 2023-2024 odnotowała wzrost wartości eksportu na poziomie 796% 

rocznie, w latach 2020-2024 na poziomie 102% rocznie, a wzrost ilości eksportu w latach 2020-

2024 wzrastał o 84% rocznie. Były to najwyższe wartości z występujących wśród pierwszej 

dziesiątki importerów, podobnie jak wartość jednostkowa wynosząca 63 735 USD/tona. 

W ujęciu regionalnym województwo podlaskie odgrywa bardzo aktywną rolę w eksporcie 

jachtów i jednostek pływających. Dane z lat 2018–2022 pokazują, że region ten wysyłał swoje 

produkty do tych samych krajów, które znajdują się w czołówce eksportu ogólnopolskiego – 

przede wszystkim do Norwegii, Finlandii, Niemiec, Francji i Holandii. Największym odbiorcą 

była Norwegia, która odpowiadała za ponad 26% regionalnego eksportu, a jej wartość w 2022 

roku przekroczyła 97 mln zł. Finlandia (13,3%) i Niemcy (12,2%) również odgrywały kluczową 

rolę w handlu jachtami z Podlasia, osiągając poziom odpowiednio 77,8 mln zł i 47,9 mln zł w 

2024 roku. 

Warto zauważyć, że udział USA w regionalnym eksporcie nie jest tak wyraźny, jak w danych 

ogólnokrajowych, co może świadczyć o mniejszej skali transatlantyckiej dystrybucji wśród 

producentów z północno-wschodniej Polski, lub o ich koncentracji na rynkach europejskich, 

bliższych logistycznie. 

Podsumowując, polski eksport jachtów cechuje się wysokim poziomem dywersyfikacji 

geograficznej i technologicznej. USA, Niemcy i Holandia to najważniejsze rynki zbytu, przy 

czym pozostałe kraje – jak Francja, Finlandia, Hiszpania czy Norwegia – wykazują stabilne 

zapotrzebowanie na jednostki rekreacyjne i sportowe. Polska potwierdza tym samym swoją 

pozycję jako jeden z czołowych producentów jachtów w Europie. Województwo podlaskie 

dobrze wpisuje się w ten trend, z silną obecnością na rynkach skandynawskich i 

zachodnioeuropejskich, co może stanowić fundament dla dalszej ekspansji sektora w 

kolejnych latach.  
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Eksport artykułów dla kodu HS 8906 – jednostki pływające, włączając 

okręty wojenne i łodzie ratunkowe, inne niż łodzie wiosłowe 
 

Tabela 28 Kraje docelowe dla podlaskich eksporterów jachtów i pozostałych jednostek pływających, 

wypoczynkowych lub sportowych [źródło: opracowanie własne PFRR] 

L.P. Kraj Udział dla 

2018-2022 

(%) 

2018 

(w PLN) 

2019 (w PLN) 2020 (w PLN) 2021 (w PLN) 2022 (w PLN) 

1 Norwegia 100,00% 
 

1 355 396,00 2 584 413,00 3 311 786,00 5 959 370,00 

 

W latach 2018–2022 Norwegia była jedynym odbiorcą jednostek pływających, 

wypoczynkowych lub sportowych z województwa podlaskiego, co oznacza stuprocentową 

koncentrację eksportu na tym właśnie rynku. 

Eksport do Norwegii wykazywał stały wzrost w całym analizowanym okresie. W 2019 roku 

wyniósł ponad 1,35 mln zł, by w 2020 roku wzrosnąć do 2,58 mln zł. W kolejnych latach trend 

ten był kontynuowany – w 2021 roku eksport osiągnął poziom 3,3 mln zł, a w 2022 roku już 

niemal 6 mln zł. Te dane potwierdzają nie tylko rosnące zainteresowanie norweskiego rynku 

podlaskimi jednostkami pływającymi, lecz także całkowite uzależnienie tego segmentu 

eksportu od jednego partnera (rynku) zagranicznego. 

Dane te świadczą o dynamicznym rozwoju współpracy z Norwegią w zakresie eksportu 

jachtów i jednostek rekreacyjnych z Podlasia. Mimo że koncentracja na jednym rynku wiąże 

się z ryzykiem, to jednocześnie wskazuje na wysoką konkurencyjność i specjalizację 

producentów, którzy najpewniej odpowiadają na bardzo konkretne wymagania norweskiego 

rynku żeglarskiego. 

Dla porównania, poniższa tabela przedstawia główne kierunki eksportowe Polski dla 

wskazanego kodu HS w 2024 roku. 
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Tabela 29 Podstawowe dane nt. polskiego eksportu jednostek pływających innych niż łodzie wiosłowe w 2024 

[źródło: Intracen] 

L.P. Importerzy 

Wartość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tys. 

USD) 

Udział w 

eksporcie 

Polski (%) 

Ilość 

eksportu 

w 2024 r. 

(w tonach) 

Wartość 

jednostkowa 

(USD/tona) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2020-

2024 (%, 

rocznie) 

Wzrost 

ilości 

eksportu w 

latach 

2020-2024 

(%, rocznie) 

Wzrost 

wartości 

eksportu w 

latach 2023-

2024 (%, 

rocznie ) 

0 Świat  121,033 100 19,464 6,218 6 -7 -24 

1 Finlandia  45,633 37.7 8,784 5,195   93 110 

2 Francja 30,862 25.5 5,569 5,542 116 65 -46 

3 Niemcy  30,071 24.8 3,661 8,214 53 -10 -26 

4 Holandia  4,607 3.8 741 6,217 -27 -37 -42 

5 USA  2,945 2.4 80 36,813 13 9 52 

6 Wlk. Brytania 2,305 1.9 57 40,439      

7 Luksemburg  1,561 1.3 520 3,002       

8 Szwecja 732 0.6 16 45,750 -58 -70 -29 

9 Dania  476 0.4 7 68,000 75 26 -18 

10 Filipiny  385 0.3 6 64,167 122 57 887 

11 Norwegia  224 0.2 8 28,000 -58 -69 -99 

 

Kolejna tabela przedstawia, w ujęciu porównawczym, główne rynki eksportowe Polski dla 

analizowanego kodu HS w latach 2020–2024. 

Tabela 30 Najważniejsi importerzy polskich jednostek pływających innych niż łodzie wiosłowe w latach 2020-

2024 [źródło: Intracen] 

L.P Importerzy 

Wartość 

eksportu w 2020 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2021 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2022 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2023 

(w tys. USD) 

Wartość 

eksportu w 2024 

(w tys. USD) 

0 Świat  99,881 136,420 200,346 159,283 121,033 

1 Finlandia  0 2,312 4,198 21,735 45,633 

2 Francja 734 46,750 72,071 57,172 30,862 

3 Niemcy  5,738 16,179 67,520 40,854 30,071 

4 Holandia  11,156 30,693 25,146 7,992 4,607 

5 USA 1,765 1,525 1,806 1,942 2,945 

6 Wlk. Brytania 0 -  -  24 2,305 

7 Luksemburg  0 -  -  -  1,561 

8 Szwecja  13,336 19,996 1,760 1,032 732 

9 Dania  77 82 174 582 476 

10 Filipiny  45 -  -  39 385 

11 Norwegia  63,136 1,904 26,676 25,657 224 
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Eksport jednostek pływających innych niż łodzie wiosłowe z Polski (w tym m.in. łodzie 

motorowe, rekreacyjne i użytkowe) pozostaje mniejszym, ale istotnym segmentem krajowego 

handlu, z rosnącym znaczeniem na rynkach europejskich. W 2024 roku wartość eksportu tych 

jednostek wyniosła 121 mln USD, stanowiąc 1,8% światowego eksportu tego produktu, co 

plasuje Polskę na 11. miejscu w światowym eksporcie. 

Najważniejszym odbiorcą tych produktów była Finlandia, która w 2024 roku zaimportowała z 

Polski jednostki pływające o wartości ponad 45,6 mln USD. To znaczący wzrost względem 

poprzednich lat – w 2020 roku eksport do Finlandii był zerowy, a dynamiczny rozwój nastąpił 

dopiero od 2021 roku. Wzrost ilości (średnio o 93% rocznie w latach 2020–2024) potwierdza 

rosnące zapotrzebowanie na jednostki pływające na rynku fińskim oraz wysoką 

konkurencyjność polskich produktów w tym segmencie. 

Drugim istotnym partnerem jest Francja, z importem o wartości 30,8 mln USD w 2024 roku. 

Również tutaj obserwowany jest wzrost ilości, choć w mniejszym tempie niż w przypadku 

Finlandii (przeciętnie 65% rocznie). Od 2020 roku wartość eksportu wzrosła z niespełna 0,7 

mln USD do obecnego poziomu, co oznacza średnioroczny wzrost rzędu 116%. 

Na trzecim miejscu uplasowały się Niemcy, z importem o wartości 30 mln USD. Choć kraj ten 

wykazuje spadającą dynamikę (spadek ilości eksportu o 10% rocznie), to pozostaje stałym 

odbiorcą o dużym potencjale zakupowym, ze stale rosnącym wzrostem wartości eksportu o 

53% rocznie w analizowanym okresie. Względna stabilność niemieckiego rynku jest dla 

polskich producentów gwarantem ciągłości zamówień i przewidywalności współpracy. 

Holandia i USA odnotowały również znaczące zakupy – odpowiednio 4,6 mln USD i 2,9 mln 

USD – jednak z wyraźnymi oznakami spowolnienia w przypadku Holandii, której wartość 

eksportu malała o 27% rocznie, a ilość o 37% rocznie w latach 2020-2024 . Eksport do USA z 

kolei w ostatnich latach miał tendencję wzrostową, z 1,7 mln USD w 2020 roku do 2,9 mln USD 

w 2024 roku – odnotowano szczególnie wysoki wzrost wartości eksportu w latach 2023-2024, 

wynoszący 52%. 

Na uwagę zasługuje również rosnąca obecność Polski na rynkach takich jak Filipiny, 

Luksemburg czy Dania, które mimo niewielkich wolumenów, sygnalizują możliwość dalszej 

dywersyfikacji eksportu w segmencie jednostek pływających użytkowych i specjalistycznych. 

Szczególny przypadek stanowi Norwegia – kraj, który w danych regionalnych województwa 

podlaskiego pojawia się jako jedyny odbiorca eksportu jednostek pływających tego typu. W 

latach 2018–2022 Norwegia odpowiadała za 100% eksportu z woj. podlaskiego w tym 

segmencie, a jego wartość rosła systematycznie – z 1,3 mln zł w 2018 roku do niemal 6 mln zł 

w 2022 roku. W danych ogólnokrajowych natomiast eksport do Norwegii wykazuje silną 

tendencję spadkową: z poziomu ponad 63 mln USD w 2020 roku do zaledwie 224 tys. USD w 

2024 roku (rokroczny spadek wartości o 58% i ilości eksportu o 69% w analizowanym okresie). 

Podsumowując, eksport jednostek pływających innych niż łodzie wiosłowe z Polski rozwija się, 

szczególnie na rynkach północno- i zachodnioeuropejskich. Finlandia, Francja i Niemcy stają 

się głównymi odbiorcami, wykazując dynamiczny wzrost lub stabilne zapotrzebowanie. Z kolei 

dane regionalne wskazują na wysoką specjalizację województwa podlaskiego w eksporcie na 
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rynek norweski – choć jego znaczenie w skali kraju maleje, to dla regionu nadal stanowi on 

główny kierunek sprzedaży. Eksporterzy powinni zatem rozważyć zarówno utrzymanie relacji 

z dotychczasowymi odbiorcami, jak i aktywne poszukiwanie nowych rynków – szczególnie 

wśród rozwijających się gospodarek nadmorskich i wyspiarskich. 
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Trendy, wyzwania i czynniki wpływające na działalność 

eksportową branży artykułów metalowych 
 

Trendy w branży 
 

Rosnące znaczenie stali o wysokiej wytrzymałości w przemyśle 

Stal o wysokiej wytrzymałości (HSLA - High-Strength Low-Alloy) staje się coraz bardziej 

popularna w przemyśle metalowym ze względu na właściwości mechaniczne i korzyści 

środowiskowe. Pozwala na ograniczenie ilości zużywanego materiału przy zachowaniu 

wysokiej wytrzymałości, co przekłada się na mniejszą masę konstrukcji i niższą emisję CO₂ – 

istotną z punktu widzenia zrównoważonego rozwoju. Dodatkowo, HSLA ma lepszą 

odpornością na korozję, co wydłuża żywotność produktów. Znajduje zastosowanie m.in. w 

budownictwie (mosty, wieżowce), motoryzacji (nadwozia pojazdów) oraz w produkcji maszyn 

i urządzeń przemysłowych. Wraz z rosnącym zapotrzebowaniem na lekkie, trwałe i 

ekologiczne materiały, przewiduje się dalszy wzrost wykorzystania stali HSLA w różnych 

sektorach przemysłu21. 

Gospodarka cyrkularna w produkcji 

Jednym z najważniejszych trendów jest rozwój gospodarki cyrkularnej. Coraz większe 

znaczenie zyskuje wykorzystanie złomu jako surowca, szczególnie w nowoczesnych piecach 

elektrycznych (Electric Arc Furnace - EAF), które pozwalają ograniczyć emisje i uniezależnić się 

od kosztownego wydobycia rud. W Europie obserwuje się jednak deficyt złomu, co prowadzi 

do rozwoju nowych łańcuchów dostaw i technologii sortowania odpadów22. 

Równolegle rośnie znaczenie recyklingu metali krytycznych – litu, kobaltu czy niklu – 

kluczowych dla elektromobilności i magazynowania energii. Firmy takie jak Redwood Materials 

czy Umicore rozwijają technologie odzysku z baterii i urządzeń elektronicznych, wpisując się w 

koncepcję tzw. urban mining, czyli traktowania miast jako przyszłych źródeł surowców 

wtórnych23. 

Coraz większą rolę odgrywa także cyfryzacja recyklingu – od zaawansowanych systemów 

sortowania po cyfrowe paszporty materiałowe, które pozwalają śledzić pochodzenie 

surowców. Rozwiązania te są wspierane przez regulacje, takie jak unijny mechanizm CBAM 

 

21 Najnowsze trendy w przemyśle metalowym. Co zmieniło się w projektowaniu i produkcji elementów metalowych w 

2023 roku? 15.12.2023. Adres strony: https://martexcnc.pl/najnowsze-trendy-w-przemysle-metalowym-co-zmienilo-sie-w-

projektowaniu-i-produkcji-elementow-metalowych-w-2023-roku/ (dostęp: 29.10.2025) 
22 Christian Bürger, Global Metals and Steel Industry Trends 2025/2026. 26.05.2025. Adres strony: 

https://atradius.pl/newsroom/report/global-metals-and-steel-industry-trends-2025-2026 (dostęp: 29.10.2025) 
23 Alistair Barr, Mining is back as the battery boom ratchets up demand. Redwood Materials says it can make the industry 

sustainable. 18.08.2025. Adres strony: https://www.businessinsider.com/redwood-materials-caterpillar-battery-boom-

mining-sustainable-recycle-2025 (dostęp: 29.10.2025) 

https://martexcnc.pl/najnowsze-trendy-w-przemysle-metalowym-co-zmienilo-sie-w-projektowaniu-i-produkcji-elementow-metalowych-w-2023-roku/
https://martexcnc.pl/najnowsze-trendy-w-przemysle-metalowym-co-zmienilo-sie-w-projektowaniu-i-produkcji-elementow-metalowych-w-2023-roku/
https://atradius.pl/newsroom/report/global-metals-and-steel-industry-trends-2025-2026
https://www.businessinsider.com/redwood-materials-caterpillar-battery-boom-mining-sustainable-recycle-2025
https://www.businessinsider.com/redwood-materials-caterpillar-battery-boom-mining-sustainable-recycle-2025
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(ang. Carbon Border Adjustment Mechanism), które czynią z gospodarki cyrkularnej nie tylko 

trend ekologiczny, ale również strategiczny czynnik konkurencyjności24. 

Automatyzacja i druk 3D w nowoczesnej produkcji metali 

Współczesna produkcja metali staje się coraz bardziej wydajna dzięki automatyzacji, która 

skraca czas realizacji zleceń i minimalizuje ryzyko błędów. Roboty, wdrażane m.in. przez firmy 

takie jak ASTOR, przejmują powtarzalne zadania, pozwalając pracownikom skupić się na 

bardziej zaawansowanych operacjach obróbczych. Równolegle rozwija się druk 3D, 

szczególnie technologia Metal Powder Bed Fusion, umożliwiająca tworzenie komponentów o 

skomplikowanych kształtach. To otwiera nowe możliwości projektowe i produkcyjne. 

Coraz więcej firm integruje drukarki 3D z systemami ERP, co przyspiesza procesy i zwiększa 

elastyczność produkcji. Połączenie tych technologii z obrabiarkami CNC umożliwia tworzenie 

wysoce spersonalizowanych wyrobów na zamówienie. Inwestycje w automatyzację i druk 3D 

wspiera finansowo m.in. Siemens Financial Services, oferując dedykowane rozwiązania dla 

przemysłu25. 

Sztuczna Inteligencja (AI) w branży metalowej 

Sztuczna inteligencja coraz wyraźniej zaznacza swoją obecność w przemyśle metalowym, 

stając się jednym z kluczowych czynników determinujących jego przyszły rozwój– pozwala nie 

tylko na wykonywanie zadań, ale także na analizę danych, uczenie się na podstawie 

doświadczeń i przewidywanie wyników.  

Sztuczna inteligencja zmienia sposób, w jaki funkcjonuje branża metalowa — od hutnictwa po 

produkcję wyrobów gotowych. Dzięki predykcyjnemu utrzymaniu ruchu, AI pozwala firmom 

przewidywać awarie maszyn zanim się wydarzą, kontrolować potrzeby konserwacyjne, co 

przekłada się na redukcję przestojów nawet o 40% i znaczną oszczędność kosztów 

operacyjnych. AI wspiera także kontrolę jakości poprzez automatyczne wykrywanie defektów 

na powierzchni materiałów z precyzją sięgającą 99%, co skutkuje ograniczeniem strat 

materiałowych o 20–30%. AI jest w stanie także optymalizować procesy- przykładowo analizuje 

dane z czujników i steruje parametrami produkcji (np. temperatura, ciśnienie), co może 

zwiększać efektywność o 25% i redukować zużycie energii o 15–20% 26. 

Automatyzacja wdrożona przez AI pozwala uporać się z niebezpiecznymi lub żmudnymi 

zadaniami, np. spawanie czy podnoszenie ciężarów, dzięki czemu pracownicy unikają 

zagrożeń i mogą skupić się na programowaniu lub pracy z wysoką jakością. W rzeczywistości 

 

24 Metals Outlook for 2025. Marzec 2025. Adres strony: https://www.allianz-trade.com/en_GB/insights/economic-

research/metals-outlook-for-2025.html (dostęp: 29.10.2025) 
25 Jakie są najnowsze trendy w technologii obróbki metali: nowoczesne automatyzacje i zrównoważony rozwój. 

16.02.2025. Adres strony: https://e-obrobkametalu.pl/jakie-sa-najnowsze-trendy-w-technologii-obrobki-metali-

nowoczesne-automatyzacje-i-zrownowazony-rozwoj/ (dostęp: 29.10.2025) 
26 How AI is Influencing the Latest Trends in the Metals Industry. 10.12.2025. Adres strony: 

https://eoxs.com/new_blog/how-ai-is-influencing-the-latest-trends-in-the-metals-industry (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.allianz-trade.com/en_GB/insights/economic-research/metals-outlook-for-2025.html
https://www.allianz-trade.com/en_GB/insights/economic-research/metals-outlook-for-2025.html
https://e-obrobkametalu.pl/jakie-sa-najnowsze-trendy-w-technologii-obrobki-metali-nowoczesne-automatyzacje-i-zrownowazony-rozwoj/
https://e-obrobkametalu.pl/jakie-sa-najnowsze-trendy-w-technologii-obrobki-metali-nowoczesne-automatyzacje-i-zrownowazony-rozwoj/
https://eoxs.com/new_blog/how-ai-is-influencing-the-latest-trends-in-the-metals-industry
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około 62% zakładów metalowych zgłasza poprawę wskaźników bezpieczeństwa po wdrożeniu 

sztucznej inteligencji27. 

 

Czynniki spowalniające rozwój branży 
 

Zgodnie z danymi zaprezentowanymi w raporcie z badania Bibby Financial Services Polska pt. 

„Branża metalowa pod presją. Aktualne wyzwania, scenariusze rozwiązań”, w obliczu 

dynamicznych zmian rynkowych, polska branża metalowa stoi przed szeregiem wyzwań, które 

wymuszają pilną adaptację do nowych warunków. 

 

Wykres 3 Wyzwania w branży metalowej w 2024 r.28 

 

Wysokie koszty energii i surowców 

Polska branża metalowa boryka się z poważnym problemem rentowności, za który 

bezpośrednio odpowiada kryzys energetyczny. Wysokie ceny energii elektrycznej w Polsce – 

jedne z najwyższych w Europie – stanowią dla firm z tej energochłonnej branży ogromne 

wyzwanie. Wpływa to na tempo rozpoczynania inwestycji oraz stawia polskich producentów 

na gorszej pozycji konkurencyjnej niż firmy z Chin czy USA. Jak wynika z badania „Branża 

metalowa pod presją. Aktualne wyzwania, scenariusze rozwiązań”, aż 40% przedsiębiorstw 

 

27 Anamta Shehzadi, How AI and Automation Are Transforming Metal Machining and Fabrication. 13.07.2025. Adres 

strony: https://techbullion.com/how-ai-and-automation-are-transforming-metal-machining-and-fabrication/ (dostęp: 

29.10.2025) 
28 Branża metalowa pod presją. Aktualne wyzwania, scenariusze rozwiązań. Raport z badania Bibby Financial Services 

Polska. Październik 2024. https://www.bibbyfinancialservices.pl/-/media/library/pdfs/pl/raport_bibby_brana-metalowa-

pod-presj_2024.pdf (dostęp: 29.10.2025) 

https://techbullion.com/how-ai-and-automation-are-transforming-metal-machining-and-fabrication/
https://www.bibbyfinancialservices.pl/-/media/library/pdfs/pl/raport_bibby_brana-metalowa-pod-presj_2024.pdf
https://www.bibbyfinancialservices.pl/-/media/library/pdfs/pl/raport_bibby_brana-metalowa-pod-presj_2024.pdf
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uważa rosnące ceny energii za największe wyzwanie29. Niezbędne są mechanizmy wsparcia 

takich jak obniżenie opłat sieciowych i wprowadzenie elastycznych taryf oraz pomoc przy 

wdrożeniu energooszczędnych technologii, która aktualnie wymaga dużych własnych 

nakładów finansowych, na które sektor MŚP nie może sobie pozwolić.  

Wahania cen surowców 

Przedsiębiorstwa mierzą się z trudnościami w długoterminowym planowaniu z powodu 

niestabilności cen surowców, takich jak stal i aluminium. Co więcej, dumpingowe ceny stali 

oferowane przez kraje azjatyckie, zwłaszcza Chiny, znacząco obniżają marże europejskich 

producentów. W efekcie, rosnące koszty surowców bezpośrednio prowadzą do droższej 

produkcji narzędzi do cięcia metali, co z kolei może zmniejszać popyt na te produkty30. 

Spadek popytu i stagnacja w kluczowych sektorach 

Stagnacja widoczna jest w całym sektorze przemysłu, także w branży metalowej. Wpływ na to 

mają m.in. wysokie stopy procentowe w strefie euro, co przekłada się na mniejszą liczbę 

zamówień eksportowych, problemy głównych partnerów handlowych, jak np. Niemiec, które 

znajdują się w recesji. W grudniu 2024 roku odnotowano spadki produkcji w stosunku do 2023 

roku w sektorach kluczowych dla branży, takich jak motoryzacja (o 14,8%), urządzenia 

elektryczne (o 21,4%), maszyny i urządzenia (o 9,8%) oraz wyroby z metali (o 3,3%)31.  

Konieczność inwestowania w technologie energooszczędne i Przemysł 4.0 

Idea przemysłu 4.0. stawia przed branżą metalową konieczność modernizacji procesów 

produkcyjnych i wdrażania nowych, energooszczędnych technologii. Wysokie koszty 

początkowe związane z zakupem nowoczesnych urządzeń i systemów zarządzania są 

poważnym ograniczeniem szczególnie dla małych i średnich firm, które nie dysponują dużym 

kapitałem inwestycyjnym.  

Problemy z płynnością finansową 

Branża metalowa często boryka się z opóźnieniami w płatnościach od klientów, co jest 

poważnym wyzwaniem dla jej stabilności. Jak wynika z badania Bibby Financial Services z 

września 2024 roku, aż 44% firm w tym sektorze doświadcza problemu nieterminowych 

płatności. Średnia kwota zaległości wynosi imponujące 100 tysięcy złotych. Te zaległości 

bezpośrednio zagrażają płynności finansowej przedsiębiorstw, szczególnie tych z sektora MŚP. 

Brak swobodnego dostępu do gotówki utrudnia codzienne funkcjonowanie i planowanie, a 

także znacząco ogranicza zdolność firm do terminowej realizacji nawet dużych zamówień. Ma 

 

29 Aleksandra Baranowska-Skimina, Polski przemysł: co gryzie branżę metalową? 27.09.2024. Adres strony: 

https://www.egospodarka.pl/189235,Polski-przemysl-co-gryzie-branze-metalowa,1,56,1.html (dostęp: 29.10.2025) 
30 Metal Cutting Tools Market Size, Share & Industry Analysis, By Product (Machining Centers, Lathe Machines, Boring 

Machines, Grinding Machines, Milling Machines, and Others), By Application (Automotive, General Machinery, Precision 

Machinery, Transport Machinery, and Others), and Regional Forecast, 2025-2032. 13.10.2025. Adres strony: 

https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751 (dostęp: 29.10.2025) 
31 Branża metalowa w 2025 roku – kluczowe wyzwania i strategie przetrwania. 12.02.2025. Adres strony: 

https://bpcc.org.pl/pl/branza-metalowa-w-2025-roku-kluczowe-wyzwania-i-strategie-przetrwania/ (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.egospodarka.pl/189235,Polski-przemysl-co-gryzie-branze-metalowa,1,56,1.html
https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751
https://bpcc.org.pl/pl/branza-metalowa-w-2025-roku-kluczowe-wyzwania-i-strategie-przetrwania/
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to ogromne znaczenie dla kluczowych sektorów, takich jak budownictwo, motoryzacja czy 

produkcja AGD, które w dużej mierze polegają na dostawach z branży metalowej. 

Rosnące koszty pracownicze i brak wykwalifikowanej kadry 

Niedobór wykwalifikowanej siły roboczej jest jednym z głównych wyzwań dla branży 

metalowej, co potwierdza 36% przedsiębiorstw32. Problem ten koncentruje się w kluczowych 

dla rozwoju technologicznego dziedzinach, w tym w obróbce metali i automatyzacji oraz 

zarządzaniu projektami. Jednocześnie niska atrakcyjność sektora produkcyjnego w oczach 

młodych ludzi utrudnia skuteczne zastępstwo pokoleniowe i pozyskiwanie nowych kadr. 

Systematyczny wzrost płacy minimalnej jest dodatkowym obciążeniem dla pracodawców z 

dużą liczbą pracowników produkcyjnych i wyzwaniem strategicznym dla utrzymania 

konkurencyjności. 

Wysokie koszty początkowe (specyficzne dla rynku narzędzi do cięcia metali) 

Wysokie koszty początkowe stanowią kluczową barierę rozwoju w branży metalowej, 

szczególnie dla małych i średnich przedsiębiorstw. Dotyczy to zarówno zakupu 

zaawansowanych narzędzi tnących, których produkcja jest droga, jak i wdrażania 

kompleksowych technologii Przemysłu 4.0. Ograniczony kapitał zniechęca MŚP do inwestycji, 

które – choć kluczowe dla zwiększenia efektywności i redukcji zużycia energii – stają się dla 

nich tymczasowo nieosiągalne33.  

 

Czynniki napędzające rozwój branży 
 

Rozwój technologiczny i Przemysł 4.0: 

Przemysł 4.0 to katalizator rozwoju, ale tylko dla tych firm, które potrafią go świadomie 

wdrożyć. Dla pozostałych może być czynnikiem spowalniającym – poprzez presję 

inwestycyjną, koszty i potrzebę restrukturyzacji procesów. Inwestowanie w energooszczędne 

technologie oraz rozwiązania zgodne z ideą Przemysłu 4.0 stało się dziś nie tylko wyborem, ale 

wręcz koniecznością dla firm, które chcą odnieść sukces w przyszłości. Wprowadzenie takich 

innowacji prowadzi do zwiększenia efektywności operacyjnej, mniejszego zużycia energii i 

ograniczenia emisji dwutlenku węgla. Kluczowe narzędzia, takie jak automatyzacja, 

robotyzacja, cyfrowe bliźniaki, druk 3D czy sztuczna inteligencja, pozwalają znacząco poprawić 

precyzję oraz wydajność produkcji, obniżać koszty pracy i zapewniają wysoką powtarzalność 

procesów, ułatwiają spełnić wymagania środowiskowe, co przekłada się na ich przewagę 

konkurencyjną. Warto również podkreślić, że coraz większa popularność maszyn CNC jest 

 

32 Aleksandra Baranowska-Skimina, Polski przemysł: co gryzie branżę metalową? 27.09.2024. Adres strony: 

https://www.egospodarka.pl/189235,Polski-przemysl-co-gryzie-branze-metalowa,1,56,1.html (dostęp: 29.10.2025) 
33 Metal Cutting Tools Market Size, Share & Industry Analysis, By Product (Machining Centers, Lathe Machines, Boring 

Machines, Grinding Machines, Milling Machines, and Others), By Application (Automotive, General Machinery, Precision 

Machinery, Transport Machinery, and Others), and Regional Forecast, 2025-2032. 13.10.2025. Adres strony: 

https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751 (dostęp: 29.10.2025) 

https://www.egospodarka.pl/189235,Polski-przemysl-co-gryzie-branze-metalowa,1,56,1.html
https://www.fortunebusinessinsights.com/industry-reports/metal-cutting-tools-market-101751
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jednym z głównych motorów rozwoju rynku narzędzi do cięcia metali. Maszyny te wyróżniają 

się wysoką wydajnością, precyzją, korzystną ceną oraz oszczędnością czasu, dzięki czemu stały 

się nieodzownym elementem nowoczesnych procesów produkcyjnych. 

Zapotrzebowanie w wielu sektorach i możliwości dywersyfikacji: 

Globalny rynek narzędzi do cięcia metali jest na fali wznoszącej. Eksperci prognozują, że w 

ciągu najbliższych ośmiu lat jego wartość niemal podwoi się – z 82,24 mld USD w bieżącym 

roku do imponujących 141,65 mld USD w 2032 roku. To oznacza stabilną roczną stopę wzrostu 

(CAGR) na poziomie 7,3%34.  

Zauważalne jest rosnące zapotrzebowanie na produkty metalowe w wielu sektorach, m.in: 

• Sektor motoryzacyjny pozostaje dominującym odbiorcą narzędzi do cięcia metali, ze 

względu na rosnące zapotrzebowanie na nowoczesne części samochodowe, takie jak 

tarcze hamulcowe, skrzynie biegów i tarcze sprzęgła, napędza popyt na wydajne 

narzędzia. 

• Inżynieria precyzyjna wykazuje stałe zapotrzebowanie na precyzyjne komponenty, 

m.in. do maszyn lotniczych i obronnych oraz sprzętu wojskowego. 

• Sektor maszyn transportowych zyskuje na znaczeniu w związku z rozwojem handlu 

międzynarodowego. 

• Budownictwo - rośnie zapotrzebowanie na inwestycje infrastrukturalne – drogi, mosty, 

linie kolejowe, obiekty przemysłowe i mieszkalne. Spodziewane jest ożywienie w 

sektorze wynikające z inwestycje finansowanych z Krajowego Planu Odbudowy oraz 

zapowiadanych obniżek stóp procentowych i programów rządowych wspierających 

zakup mieszkań, co ma przyczynić się do wzrostu koniunktury na rynku nieruchomości. 

• Sektor energetyczny (OZE, farmy wiatrowe, panele słoneczne) generują 

zapotrzebowanie na specjalistyczne konstrukcje stalowe i elementy metalowe, w tym 

produkcję komponentów dla nowych technologii i infrastruktury ekologicznej. 

• Sektor zbrojeniowy na skutek zwiększonych nakładów na obronność może podnieść 

popyt na metale przemysłowe w Europie o ~6% do 2027 r.35 Wynikający z działań pro-

obronnościowych wzrost popytu na sprzęt wojskowy przełoży się na zwiększone 

zapotrzebowanie na szeroki zakres materiałów: stal, aluminium, miedź i metale rzadkie 

– widać zatem jak na dłoni, że konflikty zbrojne mają istotny wpływ na ten sektor. 36, 37 

Wsparcie rozwoju kapitału ludzkiego: 

Branża metalowa stoi obecnie przed poważnym wyzwaniem związanym z niedoborem 

wykwalifikowanej kadry. Trudności na rynku pracy wynikają zarówno ze starzenia się 

obecnych pracowników, jak i z mniejszego zainteresowania młodego pokolenia zawodami 

 

34 Ibidem. 
35 Huileng Tan, Defense stocks aren't the only winners of Europe's spending blitz. 25.08.2025. Adres strony: 

https://finance.yahoo.com/news/defense-stocks-arent-only-winners-052727529.html (dostęp: 29.10.2025) 
36 Archie Rose, Increased demand for metals for defence poses procurement risk. 03.07.2025. Adres strony:  

https://www.crugroup.com/en/communities/thought-leadership/2025/increased-demand-for-metals-for-defence-poses-

procurement-risk/ (dostęp: 29.10.2025) 
37  Claire Patel-Campbell, Solomon Cefai, Jessica Long, i Julienne Raboca, War, uncertainty fuel rising demand for defense-

critical metals: Part 2. 06.03.2025. Adres strony: https://www.fastmarkets.com/insights/war-economy-defense-critical-

metals-supply-chains/ (dostęp: 29.10.2025) 

  

https://finance.yahoo.com/news/defense-stocks-arent-only-winners-052727529.html
https://www.crugroup.com/en/communities/thought-leadership/2025/increased-demand-for-metals-for-defence-poses-procurement-risk/
https://www.crugroup.com/en/communities/thought-leadership/2025/increased-demand-for-metals-for-defence-poses-procurement-risk/
https://www.fastmarkets.com/insights/war-economy-defense-critical-metals-supply-chains/
https://www.fastmarkets.com/insights/war-economy-defense-critical-metals-supply-chains/


 

Strona 66 z 77 

technicznymi. W tej sytuacji kluczowego znaczenia nabiera inwestowanie w rozwój i szkolenia 

pracowników, które umożliwiają podnoszenie kwalifikacji, zwiększenie efektywności pracy 

oraz wzrost innowacyjności całych przedsiębiorstw. 

Coraz większą rolę odgrywa współpraca biznesu z uczelniami wyższymi oraz szkołami 

technicznymi. Firmy z branży metalowej angażują się we wspólne projekty dydaktyczne, 

programy stażowe oraz praktyki, co pozwala im nie tylko kształcić przyszłych specjalistów 

zgodnie z własnymi potrzebami, ale również przyciągać młodych adeptów do sektora. Takie 

działania umożliwiają tworzenie ścieżek kariery, które są atrakcyjne dla absolwentów, a 

jednocześnie wzmacniają konkurencyjność przedsiębiorstw na rynku. 

W perspektywie średnio- i długoterminowej inwestycje w kapitał ludzki są jednym z 

kluczowych czynników rozwoju branży metalowej. Dzięki nim firmy mogą skuteczniej 

reagować na zmiany technologiczne oraz zwiększać swoją odporność na wyzwania związane 

z transformacją energetyczną i cyfryzacją. 

Rozwiązania finansowe i zarządzanie kosztami: 

Efektywne zarządzanie kosztami oraz dostęp do odpowiednich instrumentów finansowych 

stanowią jedne z kluczowych elementów wspierających rozwój branży metalowej. Przemysł 

ten jest kapitałochłonny – wymaga stałych nakładów na modernizację technologii, 

automatyzację procesów i transformację energetyczną, dlatego odpowiednie strategie 

finansowe i kontrola kosztów są warunkiem utrzymania konkurencyjności na rynkach 

krajowych i zagranicznych. 

Dużą rolę odgrywają tu programy unijne wspierające dekarbonizację przemysłu, kredyty 

inwestycyjne, leasing maszyn czy faktoring poprawiający płynność finansową. Coraz 

większego znaczenia nabierają także zielone instrumenty finansowe – obligacje i fundusze ESG 

– które wspierają przedsiębiorstwa w realizacji strategii zrównoważonego rozwoju. 

Przykłady instrumentów finansowych wspierających rozwój branży metalowej zostały 

zebrane w poniższej tabeli.  

Tabela 31 Przykłady instrumentów finansowych wspierających rozwój branży metalowej (źródło: 

opracowanie własne PFRR) 

Instrument Opis Korzyści dla branży metalowej 

Kredyty i pożyczki 

inwestycyjne 

Finansowanie modernizacji parku 

maszynowego, automatyzacji i nowych 

technologii; dostępne także preferencyjne 

kredyty z BGK. 

Możliwość szybkiego wdrażania innowacji i 

zwiększenia mocy produkcyjnych. 

Leasing maszyn i 

urządzeń 

Leasing CNC, robotów przemysłowych, linii 

produkcyjnych; unikanie wysokich kosztów 

jednorazowych. 

Dostęp do nowoczesnych technologii bez 

dużych nakładów początkowych. 

Faktoring i 

finansowanie 

obrotowe 

Finansowanie oparte na należnościach 

handlowych; szybki dostęp do gotówki. 

Poprawa płynności finansowej, szczególnie 

przy kontraktach eksportowych. 

Fundusze unijne (UE 

2021–2027, KPO, 

Horizon Europe) 

Dotacje i granty na cyfryzację, zieloną 

transformację i badania. 

Wsparcie innowacyjnych projektów i 

transformacji energetycznej. 
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Fundusz 

Modernizacyjny 

Specjalny fundusz dla energochłonnych 

gałęzi przemysłu. 
Redukcja kosztów energii i emisji CO₂. 

Instrumenty 

proeksportowe 

(PFRR, KUKE, PAIH) 

Ubezpieczenia kredytów eksportowych, 

wsparcie w wejściu na nowe rynki. 

Zabezpieczenie kontraktów 

międzynarodowych, rozwój eksportu. 

Zielone obligacje i 

ESG-linked loans 

Finansowanie inwestycji związanych z 

dekarbonizacją, OZE i ESG. 

Budowa pozytywnego wizerunku, dostęp 

do kapitału dla zrównoważonych 

projektów. 

Partnerstwa 

publiczno-prywatne i 

klastry przemysłowe 

Partnerstwa publiczno-prywatne oraz 

współpraca w ramach klastrów. 

Niższe koszty inwestycji, synergia 

technologiczna, łatwiejszy dostęp do 

finansowania. 
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Analiza SWOT polskiego rynku metalowego 
 

Analiza SWOT polskiego rynku metalowego wskazuje na silne fundamenty sektora 

przejawiające się w wieloletniej tradycji i doświadczeniu w produkcji stali i wyrobów 

metalowych, dobrze wykształconej kadrze inżynieryjno‑technicznej, korzystnym położeniu w 

Europie Środkowo‑Wschodniej z rozbudowaną siecią logistyczną oraz znaczącym, utrwalonym 

eksportem do krajów Unii Europejskiej. Jednocześnie słabościami pozostają wysokie koszty 

wejścia w nowoczesne technologie, deficyt wykwalifikowanych pracowników i presja płacowa, 

relatywnie niska innowacyjność części MŚP oraz zależność od cyklicznych branż – przede 

wszystkim budownictwa i motoryzacji – co w połączeniu z koniecznością modernizacji parku 

maszynowego ogranicza tempo wzrostu. Po stronie szans raport akcentuje intensywne 

inwestycje infrastrukturalne w Polsce i UE, rozwój OZE i zielonej gospodarki, wdrażanie 

automatyzacji, robotyzacji i druku 3D, możliwości dywersyfikacji rynków i asortymentu oraz 

dostępne instrumenty finansowe na unowocześnianie produkcji. Z kolei najważniejsze 

zagrożenia to wahania cen surowców i energii, rosnąca konkurencja międzynarodowa (w tym 

ryzyko działań dumpingowych), zaostrzająca się presja regulacyjna dotycząca środowiska i 

emisji CO₂, możliwe spadki popytu w kluczowych sektorach odbiorczych oraz niestabilność 

makroekonomiczna i polityczna w regionie. 

 

Tabela 32 Analiza SWOT polskiego rynku metalowego (źródło: opracowanie własne PFRR) 

Mocne strony (Strengths) Słabe strony (Weaknesses) 

• Duże doświadczenie i tradycja w produkcji stali i 

wyrobów metalowych 

• Dobrze wykształcona kadra inżynierów i 

techników w dziedzinie obróbki metali, 

spawalnictwa, mechaniki i automatyki 

• Położenie w Europie Środkowo-Wschodniej, 

rozbudowana sieć logistyczna i transportowa 

wspierająca dystrybucję (Via Carpatia, Via 

Baltica, dostępność linii kolejowych, port 

przeładunkowy w Małaszewiczach) 

• Znaczący eksport na rynki europejskie 

• Wysokie koszty początkowe inwestycji w 

nowoczesne technologie 

• Niedobór wykwalifikowanej kadry i rosnące 

koszty pracownicze 

• Zależność od wahań koniunktury w przemyśle 

budowlanym i motoryzacyjnym 

• Niska innowacyjność w części małych i średnich 

przedsiębiorstw 

• Część zakładów wymaga modernizacji 

technologicznej 

• Położenie regionu (sąsiedztwo) - wschodnie 

tereny przygraniczne poddawane presji ze 

strony Rosji i Białorusi, co powoduje 

konieczność zamykania granicy i wprowadzania 

ograniczeń w działalności gospodarczej w 

regionie (ma to szczególnie duży wpływ na 

podmioty uzależnione od dostępu do 

wschodnich rynków). 

• Położenie regionu (odległość od 

najważniejszych rynków) – wpływa na 

relatywnie wysoki koszt transportu produktów 

metalowych ze wschodniego krańca UE do 

obiorców w Europie Zachodniej. 

• Duża zależność od koniunktury gospodarczej 

dużych gospodarek europejskich, m.in. Niemiec 

(główny partner handlowy Polski. 



 

Strona 69 z 77 

Szanse (Opportunities) Zagrożenia (Threats) 

• Inwestycje w rozwój kapitału ludzkiego i 

współpraca z uczelniami 

• Rosnące inwestycje infrastrukturalne w Polsce i 

UE 

• Rozwój energetyki odnawialnej i zielonej 

gospodarki 

• Wzrost eksportu na rynki UE i pozaeuropejskie 

• Wdrożenie automatyzacji, robotyzacji i druku 

3D 

• Możliwość dywersyfikacji rynków i produktów 

• Wsparcie finansowe dla modernizacji branży 

• Wahania cen surowców i energii na rynkach 

światowych 

• Rosnąca konkurencja międzynarodowa i ryzyko 

dumpingowe 

• Presja regulacyjna w zakresie ochrony 

środowiska i emisji CO₂ 

• Spadek popytu w kluczowych sektorach 

(motoryzacja, AGD, maszyny) 

• Brak stabilności makroekonomicznej i 

politycznej w regionie 
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Podsumowanie 
 

Niniejszy raport branżowy przedstawia przekrojową analizę sektora metalowego w układzie 

globalnym, krajowym i regionalnym. W części światowej porządkuje on obraz popytu i podaży 

na metale oraz wyroby metalowe, akcentując zarówno skalę rynku, jak i główne motory zmian: 

inwestycje infrastrukturalne, zieloną transformację, odporność łańcuchów dostaw i 

Przemysł 4.0.  

Część poświęcona Polsce pokazuje sektor oparty na dwóch filarach: produkcji metali 

podstawowych (Basic Metal Manufacturing) oraz wyrobów gotowych (Fabricated Metal 

Products). Raport syntetyzuje wartości i pozycję Polski w Europie oraz wskazuje specjalizacje 

eksportowe podkreślając rosnące znaczenie jakości, automatyzacji i efektywności 

energetycznej. 

Najobszerniejsza część raportu obejmuje poziom województwa podlaskiego i porządkuje 

dane handlowe według wybranych kodów HS, m.in. 7216 (kątowniki i profile stalowe), 7308 

(konstrukcje stalowe), 7310 (cysterny i pojemniki ≤300 l), 7320 (sprężyny), 7326 (pozostałe 

wyroby z żeliwa/stali), 7610 (konstrukcje aluminiowe) i 8302 (okucia). Wskazane zostały także 

główne rynki zbytu dla regionu: silne powiązania z rdzeniem UE (zwłaszcza Niemcy i Francja), 

stabilna obecność w krajach bałtyckich i skandynawskich, a także ekspozycja na kierunki 

wschodnie (m.in. Białoruś i Rosja) – co jednocześnie tworzy potencjał wolumenowy i podnosi 

ryzyka o charakterze geopolitycznym. Dane zestawiono w układach porównawczych (region –

Polska – świat), co ułatwia ocenę koncentracji i kierunków dywersyfikacji poszczególnych grup 

produktów metalowych. 

Raport porządkuje również kluczowe trendy popytowe i technologiczne (automatyzacja i 

robotyzacja, inteligentna produkcja, gospodarka o obiegu zamkniętym), a także podpowiada 

możliwe wektory działań dla firm z Podlasia, m.in. wzmacnianie pozycji na rynkach 

zachodnio‑europejskich i nordyckich, redukcję ryzyk na wschodzie oraz inwestycje w „zielone” 

i wysoko przetworzone produkty metalowe. Całość opracowania oparta jest na spójnej 

metodologii i rzetelnych bazach danych (m.in. KAS i Intracen), a liczne tabele i zestawienia 

umożliwiają szybkie, praktyczne wykorzystanie w planowaniu eksportu i podejmowaniu 

decyzji dotyczących kolejnych kierunków ekspansji zagranicznej polskich przedsiębiorstw. 
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Dodatkowe informacje 
Poniżej przedstawiony jest zbiór istotnych instytucji oraz portali, które dostarczają 

szczegółowych informacji na temat handlu zagranicznego. Materiały te są cenne nie tylko  

dla eksporterów, ale także dla wszystkich zainteresowanych międzynarodową wymianą 

handlową. 

➢ Polska Agencja Inwestycji i Handlu - Jako pierwszy punkt kontaktowy dla eksporterów 

i inwestorów działających na kilkudziesięciu rynkach na świecie, oferuje bezpłatne 

doradztwo w zakresie rozwoju i promocji polskiej przedsiębiorczości.  

➢ Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości - Celem Agencji jest realizacja programów 

wspierających rozwój gospodarki, szczególnie w zakresie innowacji i badań w małych 

i średnich przedsiębiorstwach (MŚP). Działa na rzecz rozwoju regionalnego, 

zwiększenia eksportu, rozwoju zasobów ludzkich oraz wdrażania nowych technologii 

w działalności gospodarczej. 

➢ Enterprise Europe Network - EEN (Enterprise Europe Network) ułatwia znalezienie 

zagranicznych partnerów technologicznych i biznesowych, oferując bazę profili firm 

z ponad 60 krajów. Przedsiębiorcy mogą stworzyć własny profil, który będzie 

dystrybuowany wśród potencjalnych partnerów z wybranych rynków. 

➢ Podlaskie Centrum Eksportera - portal oferuje rzetelną wiedzę na temat eksportu. 

Obejmuje analizy branżowe, raporty o rynkach zagranicznych, informacje  

o współpracy międzynarodowej oraz porady dotyczące planowania i realizacji działań 

eksportowych.  

➢ Trade.gov.pl - Portal stanowi wszechstronne źródło informacji dla polskich 

przedsiębiorców zainteresowanych eksportem oraz dla zagranicznych inwestorów 

poszukujących partnerów biznesowych w Polsce. Oferuje zasoby dotyczące zarówno 

eksportu towarów, jak i usług, wspierając rozwój międzynarodowej współpracy 

gospodarczej. 

➢ Access2Markets - Portal dla eksporterów i importerów z Unii Europejskiej to źródło 

informacji o taryfach, podatkach, ceł oraz wymaganiach dotyczących produktów. 

Umożliwia dostęp do danych o barierach handlowych w krajach UE i ponad 130 

rynkach na świecie, wspierając przedsiębiorstwa w obrocie międzynarodowym  

i zwiększając ich konkurencyjność na globalnym rynku. 

➢ KUKE - Eksperci w obszarze ubezpieczania wymiany handlowej i jej finansowania, 

oferują rozwiązania takie jak ubezpieczenia należności, gwarancje ubezpieczeniowe 

oraz faktoring.  

➢ Baza Danych Banku Światowego - To obszerny zbiór danych dotyczących niemal 

każdego aspektu życia gospodarczo-społecznego w większości krajów na świecie. Baza 

zawiera zestawienia opracowanych wskaźników, mikrodane oraz dane 

geoprzestrzenne, co umożliwia szczegółową analizę różnych zjawisk i trendów. 

➢ Baza TARIC - System prowadzony przez Dyrekcję Generalną Podatków i Unii Celnej, 

zawierający informacje dotyczące taryf celnych oraz obowiązującego w Unii 

Europejskiej prawodawstwa handlowego. 

https://www.paih.gov.pl/
https://www.parp.gov.pl/
https://een.ec.europa.eu/
https://centrumeksportera.pl/
https://www.trade.gov.pl/
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/pl/home
https://kuke.com.pl/
https://data.worldbank.org/
https://ec.europa.eu/taxation_customs/dds2/taric/taric_consultation.jsp
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➢ Biznes.gov.pl - Serwis informacyjno-usługowy dla przedsiębiorców, oferujący 

informacje o wymogach prawnych związanych z handlem zagranicznym  

i prowadzeniem działalności transgranicznej. Użytkownicy mogą również składać 

wnioski w konkretnej sprawie. 

➢ CIA: The World Factbook - Strona oferuje podstawowe informacje o historii, ludności, 

administracji, gospodarce, energii, geografii, komunikacji, transporcie, wojsku 

oraz kwestiach ponadnarodowych dla 267 podmiotów na świecie. 

➢ Country Risk Map - Strona przedstawia ekonomiczne ratingi 120 krajów, pomagając 

firmom w identyfikacji możliwości handlowych na międzynarodowej arenie. Portal 

zawiera także oceny ryzyka braku płatności przez przedsiębiorstwa z poszczególnych 

krajów. 

➢ Dyrektoriat Generalny ds. Handlu Komisji Europejskiej (DG Trade) - Portal Komisji 

Europejskiej dedykowany jest tematyką handlu między Unią Europejską a innymi 

państwami na świecie. 

➢ ePing SPS & TBT - Narzędzie Światowej Organizacji Handlu (WTO) umożliwia 

przedsiębiorstwom i administracji śledzenie notyfikacji krajów w zakresie regulacji 

dotyczących środków sanitarnych i fitosanitarnych (SPS) oraz wymogów technicznych 

(TBT). Pomaga również w monitorowaniu handlowych spraw spornych. 

➢ Eurostat - Portal Europejskiego Urzędu Statystycznego, oferujący dane statystyczne 

do porównań między krajami i regionami UE, w tym statystyki wymiany handlowej. 

➢ Internetowa Baza Traktatowa MSZ - Baza umów międzynarodowych, których stroną 

jest Polska, zawierająca dokumenty dotyczące handlu, inwestycji i współpracy 

gospodarczej. 

➢ ITC Export Potential Map - Mapa potencjału eksportowego ponad 4 300 produktów  

w 226 rynkach, oferująca dane o popycie, warunkach dostępu oraz powiązaniach 

handlowych. 

➢ ITC Trade Map - Informacje o wymianie handlowej większości gospodarek świata, 

przedstawione według branż oraz w formie wizualizacji, jak mapy gospodarcze. 

➢ Klasyfikacja celna HS - Zharmonizowany System Klasyfikacji Celnej, używany 

w międzynarodowej statystyce handlowej, z kodami opracowanymi przez Światową 

Organizację Celną (WCO). 

➢ Portal Unii Europejskiej - prowadzenie firmy w UE - Informacje dotyczące prowadzenia 

działalności gospodarczej w UE, obejmujące podatki, import, eksport, wsparcie 

finansowe i prawa konsumentów. 

➢ Portal Your Europe - Kompleksowy przewodnik dla obywateli UE i firm, opisujący prawa 

i obowiązki w obszarze UE w kontekście migracji, pracy, prowadzenia firmy i innych 

kwestii 

➢ Punkt Kontaktowy ds. Produktów - Oferuje informacje na temat wzajemnego 

uznawania towarów w UE oraz polskich przepisów technicznych dotyczących 

wprowadzenia towarów na rynek, w tym wymogów uzyskania zezwoleń. 

https://www.biznes.gov.pl/pl
https://www.cia.gov/the-world-factbook/
https://www.allianz-trade.com/en_global/economic-research/country-reports.html#map
https://policy.trade.ec.europa.eu/index_en
https://eping.wto.org/
https://ec.europa.eu/eurostat/web/main/home
https://traktaty.msz.gov.pl/
https://exportpotential.intracen.org/en/
https://www.trademap.org/Index.aspx
https://www.wcotradetools.org/en/harmonized-system
https://european-union.europa.eu/index_pl
https://europa.eu/youreurope/index_pl.htm
https://www.gov.pl/web/rozwoj-technologia/punkt-kontaktowy-do-spraw-produktow
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➢ Serwis Taryfy Celnej ISZTAR4 - Gromadzi dane o taryfach celnych z systemu TARIC 

oraz inne istotne informacje dla eksporterów. Oferuje kalkulator taryfowy  

do obliczania należności celnych i podatków związanych z handlem zagranicznym. 

➢ Umowy o wolnym handlu Unii Europejskiej - Baza umów handlowych, w których stroną 

jest UE. Zawiera informacje o zasadach wymiany handlowej z rynkami oraz dane 

statystyczne dotyczące handlu. 

➢ World Customs Organization Trade Tools - Baza narzędzi handlowych Światowej 

Organizacji Celnej, wspierająca klasyfikację towarów oraz ustalanie taryf celnych. 

Zawiera informacje o regułach pochodzenia i wyceny celnej. 

  

https://ext-isztar4.mf.gov.pl/taryfa_celna/home?lang=PL&date=20210601
https://policy.trade.ec.europa.eu/eu-trade-relationships-country-and-region/countries-and-regions_en
https://www.wcotradetools.org/en/harmonized-system
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Przypisy 
 

i Do przeliczenia wszystkich wartości na jedną walutę (USD) zastosowano kurs średni NBP z 

dn. 31.01.2024 r. – 1 EUR = 1,0822 USD. 

 
ii WNP - Wspólnota Niepodległych Państw, organizacja gospodarczo-polityczno-wojskowa, 

zrzeszająca większość byłych republik Związku Radzieckiego, utworzona na mocy 

porozumienia białowieskiego z 8 grudnia 1991 roku. Zgodnie ze zobowiązaniem państw 

członkowskich, organizacja ma na celu współpracę w zakresie polityki, bezpieczeństwa, 

gospodarki, kultury, oświaty, ochrony zdrowia, środowiska, nauki i wymiany informacji. 
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